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Susanka & partneti patii mezi predni poradenské spolecnosti v honorovaném investic-
nim poradenstvi. Do Ceské republiky prinagime troven a kvalitu §vycarského privatni-
ho bankovnictvi v podobé ¢tyttaroviiového rizikového portfolia. Nase odména pochazi
primérné ze zisku, a proto s investory stojime na stejné strané stolu. Jsme obchodnimi
partnery a pomahame investorim chranit a zhodnocovat majetek. Jsme jejich radcem
a oponentem. Davame jejich majetku strukturu a rad.

V soucasné chvili se stardme o poradensky mandat v hodnoté 1 mld. korun. Za pét let
se nam povedlo vybudovat firmu v zapadnim stylu poradenstvi, zejména pak zemi, jako

jsou Svycarsko, Velka Britanie ¢i Spojené staty americké.




Nase vize je jednoduchd. Ve stredni Evropé nad svym majetkem stale jeSté pre-
myslime odli$né nez v zemich, které maji s aktivni péci o rodinné bohatstvi dlou-
hodobé zkugenosti. Inspirujeme se proto ve Svycarsku, Velké Britanii ¢i USA.
Dlouhodobé ovérené principy prindsime do naseho stiedoevropského prostiedi
ve formé Ctyraroviiového rizikového portfolia. Naucime vas premyslet nad ma-
jetkem v nekone¢ném horizontu a ve formé mezigenera¢niho portfolia. Tato per-
spektiva dava pohledu na vase vlastnictvi zcela novy rozmér.

Naprosto odlisné budete vnimat hodnotu svého majetku, nebezpeci raznych rizik
a tfeba také zvazite potiebu ochrany majetku, systém rozsifovani nebo pristup
k rtistu jeho hodnoty. Vime, jak dat pravé vaSemu majetku systém a jasnou struk-
turu.

Kazda jednotliva ¢ast majetku musi mit svou definovanou roli a vyznam. Jenom

tak miiZete o kazdé ¢asti svého majetku rict, Ze presné vite, jak se zachova v dobé
ekonomického boomu, recese ¢i v krizovych obdobich.

Spole¢né vam zajistime stabilitu celého majetku a jeho dlouhodoby rtst tak, abys-
te ani v krizovych situacich nemuseli reagovat pod tlakem. Budete ptipraveni.
Okamzité poznate, jak méate v danou chvili nalozit s konkrétnimi sloZkami svého
majetku.



Vazeni budouci investori,

pokud se vam do ruky dostal tento dokument, tak
pravdépodobné premyslite o nasi spolecnosti jako
0 partnerovi pro spolupraci. V prvni radé mi dovol-
te vam podékovat, Ze o nasi spole¢nosti uvazujete.

Proc byste si méli vybrat nés jako spolec¢nost? Na to
nelze aplné jednoduse odpovédét. Nebudu vam zde
vypisovat, v ¢em jsme lepsi nez konkurence nebo Ze
my to délame jinak. Mame sv{jj pristup, ktery je vy-
jime¢ny a ktery ma v Ceské republice mélokdo. In-
spirujeme se v zahranici, predevim ve Svycarsku,
a diky spolupraci s privatnimi Svycarskymi banka-
mi vam dokazeme prinést néco, co tu skoro nikdo
nedéla. Bud hned, nebo az budete mit tak velky ma-
jetek, ktery spliiuje limity Svycarskych privatnich
bank. Do Ceské republiky jsme pravé po vzoru dalsi
zemé, USA, kterd je pro nas také velmi inspirujici,
prinesli ¢tyraroviiové rizikové portfolio.

Na va$ majetek se divame jako na celek a davame
mu strukturu a rad. Budeme vasim radcem a opo-
nentem. S ¢asti vaseho majetku budeme pracovat
aktivnéji, predev§im v oblasti lombardnich tGvérd.
Do portfolia po vaSem schvaleni zaradime i sektor
private equity (venture capital, private equity) ci
primé investice do start-upti, tzv. direct investment.

A hlavné, pokud mame vzajemné spolupracovat,
musi byt spoluprace oboustranna a obéma stra-
nam musi davat smysl. Musite byt 100% ztotoZnéni
s nasti strategii a prijmout ji za svou.

Musime vam sednout lidsky. To je klicové.




V oblasti privatniho investi¢niho poradenstvi pro bonitni klientelu se pohybuji od
roku 2012. Za tu dobu jsem ziskal bohaté zkuSenosti s tvorbou investi¢nich plant
a nalézanim nejvyhodnéjsich reSeni pro zajisténi pasivniho ptijmu a zhodnoco-
vani majetku. Ja osobné jsem byl jednim z prvnich ¢eskych poradcti, kteti zaca-
li pracovat ve formatu honorovaného poradenstvi jiz v roce 2017. Ma spole¢nost
Susénka & partneri pracuje v tomtéZ modelu a neptijima Zadné provize od bank
¢i fondd. Platite nas vzdy jen vy, investori. NaSe odména je ze 2/3 prevazné ze zis-
ku, z toho, kolik vam vydélame penéz.

Spolecné tak sedime na stejné strané stolu. Jsme partneri.

Od roku 2018 vlastnim certifikat EFP, nejprestiznéjsi evropsky certifikat ve fi-
nan¢nim planovani a investi¢nim poradenstvi v Evropé s akreditaci u CNB, ktery
mé zavazuje se v oblasti investicniho planovéani neustale vzdélavat.
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Poskytujeme honorované poradenstvi na arovni zapadniho privatniho bankov-
nictvi a investi¢niho poradenstvi. Poskytujeme private banking ve spolupréaci se
zahrani¢nimi privatnimi bankami, zejména pak s témi Svycarskymi, a nové od
druhé poloviny roku 2024 i s témi americkymi.

e Zamérujeme se na nejnarocnéjsi klienty.

* Investujeme nizkonakladové predevsim pres ETF fondy.

e Do Ceské republiky prinasime ¢tyitroviiové rizikové portfolio.

» Investujeme do private equity ¢i direct investment.

» UmoZiiujeme Cerpat nekonec¢nou rentu za jakékoliv situace na trzich.
 Zakladame si na profesionalnim jednani bez emoci.

» Komunikujeme aktivné s klienty a predkladame jim surova data.

» Pristupujeme ke klientovi s pochopenim a s trpélivosti vysvétlujeme
vSechny nase kroky.

* Jedname vzdy v nejvyssim zajmu klienta.

Zakladame si na velmi silném vztahu s nasimi investory a partnery, ktery je po-
staven na vzajemné dtvére, absolutni transparentnosti, nasi vysoké odbornos-
ti, Casté komunikaci a férovém pristupu. Spolupraci s nasimi investory stavime
na Sesti zakladnich hodnotovych pilitich:



e Idealni platforma pro dlouhodobou spolupréaci a vétsi investi¢ni kapital v rfadu
vysSich desitek ¢i stovek miliond korun.

¢ Jedinym zdrojem pr{jma poradenské firmy jsou primé platby od vas jako inves-
tora. Poradenské firma nedostava zadné provize od tvlrct investi¢nich produktt.
e Odména poradenské firmé je odvozena primarné ze zisku, ktery vam jako in-
vestorovi prineseme.

 Poradenska firma tak ma s investorem spole¢ny zajem, kterym je dlouhodoba
Uspésna spoluprace, ochrana majetku, eliminace zbyte¢nych rizik a postupny rtst
bohatstvi.

VV/ .

e Pro investory s vysSimi jednotkami az stovkami miliont korun volného inves-
ti¢niho kapitalu.

e Spolupracujeme s podnikateli, globalné ptisobicimi specialisty, majiteli firem
i s témi, ktef{ jiz tspéSnou firmu prodali.




e Vydali jsme se cestou azké specializace investicniho poradenstvi. Oboru,
ktery je sam o sobé velmi komplexni a vyZaduje nadstandardni vzdé€lani.

e Chceme poskytovat sluzbu, ktera je pro stredoevropsky region nadstandardni.
Proto se inspirujeme v prostiedi s nejvyssi kvalitou investi¢nich sluzeb -

ve Svycarsku, Velké Britanii a USA.

* Jsme Cleny evropské asociace EFPA a britské asociace FEIFA, coz nas zava-
zuje k poskytovani sluzeb na nejvyssi irovni a soucasné nam dava pristup k uni-
katnimu know-how.

o Uzce spolupracujeme se $vycarskymi privatnimi bankami, opét s moZnosti
vzajemné inspirace a konzultace investi¢nich feSeni pro nase investory.

o Neustale hledame dal$i zdroje pro rozvoj nasi odbornosti. U¢astnime se mezi-
narodnich konferenci, studujeme zahrani¢ni akreditované kurzy nejvyssi irovné.
» Nové jsme od roku 2024 jako jediné poradenska firma tohoto typu pridruZzenym
¢lenem v Czech Private Equity & Venture Capital Association (CVCA).




Zejména lidé s investi¢cnim majetkem ve
vysSich desitkach ¢i stovkach milionti
korun oceruji komplexnost nasi sluzby.
Céast realizujeme vlastnimi silami, ¢ast
ve spolupraci s provéfenymi a renomo-
vanymi specialisty.

 Investicni plan a investi¢ni stra-
tegie, které jsou nasi specializaci, jsou
pouze jednou z c¢asti komplexniho po-
hledu, ktery nasim investorim pripra-
vujeme.

» Komplexni pohled zahrnuje vSechny
aspekty nezbytné pro trvalé zachovani
majetku:
vytvoreni dédického planu a princi-
pt mezigenera¢niho prenosu majetku,
ziizeni a nastaveni pravidel rodinné
ustavy, svérenského fondu ¢i rodinné-
ho nadac¢niho fondu,
vymezeni pravidel spravy majetku
a moznosti ¢erpani benefit z majetku
legislativni aspekty,
dariové aspekty,
systematicka majetkova struktura,
investi¢ni plan a investicni strategie
vCetné strategie private equity.

» Premyslet nad majetkem v nekonec-
ném horizontu je klicovym prvkem
trvalého zachovani majetku. Jedna
se o optiku, kterou je tieba si osvojit,
a v tomto kontextu nad majetkem nové
premyslet. Tato perspektiva dava po-
hledu na majetek zcela novy rozmeér.

 Velmi dilezitou soucasti je také pri-
prava dalsich generaci na prevzeti od-
povédnosti za majetek, ktery jednoho
dne dostanou do spravy. Jejich priprava
na zodpovédnou roli, kterou jednoho
dne prevezmou. Jedna se o dlouhodoby
proces. Zkusenosti ze Svycarska a Bri-
tanie nam ukazuji, Ze nejlepsi cestou je
zaCit jiz v raném détstvi.

* Ve stredoevropském prostredi je ob-
vykla velka nahodilost ve vybéru toho,
do ¢eho investujeme vybudovany kapi-
tal.

e Pomlizeme vam dat vaSemu majet-
ku systém, rad a jasnou strukturu.
KaZzdé jednotliva ¢ast majetku musi mit
svou definovanou roli a svlij vyznam.
O kazdé casti majetku pak vite, jak se
bude chovat v dobé ekonomického boo-
mu ¢i v krizovych obdobich a jak se na
majetek jako celek mtizete spolehnout.
Déame vasemu majetku strukturu a rad.
Jsme vasim partnerem a oponentem.



Tento pohled jsme prinesli do Ceské republiky po vzoru Spojenych statl americ-
kych a je inspirovan portfoliem pro investory, ktefi se oznacuji jako tzv. super rich
neboli UHNWI - ultra-high-net-worth individuals.

A to je pravé role majitele firmy. Hledam pristupy a cesty, jak prinést stale lepsi
a lepsi sluzby investordm SuSanka & partnefi. Strategie a rozvoj jsou tedy moje
kli¢ové zodpovédnosti.

»Jak investuji nejbohatsi lidé na svété?“ Takovou otazku jsem si poprvé polozil asi
pred 3 lety, kdy jsem si uvédomil, Ze prijde den, kdy se na nas poprvé obrati ultra
bohaty clovék.

Tedy investor, ktery disponuje majetkem ve vysi 30 milionti dolart a vice.

Védél jsem, Ze ve chvili, kdy takovy investor prijde, musime mit pripravenou inves-
ti¢ni strategii pro ultra bohaté investory. Dnes jiZ mame prvni zkusenosti s témito
investory a diky spolupraci s nejvétsi Svycarskou privatni bankou mame strate-
gii, ktera je na trovni poradenstvi, které délaji kolegové v USA. Na konci tohoto
dokumentu si mtiZete precist referenci od naseho investora, ktery zil dlouhodobé
v USA a ma moznost nasi praci porovnat.

Prvni myslenky a inspirace pro vytvoreni nasi pyramidy a ¢tyraroviiového rizi-
kového portfolia vychazeji z grafu niZe. Nejbohatsi Americané s kapitalem pres
200 miliont dolar® svij majetek alokuji timto zptisobem.

Zaroven jsme Ctyrarovnové rizikové portfolio navrhli tak, abychom jej mohli po-
stavit jiz od ¢astky cca 250 miliont1 korun. Inspirovat se zde mohou také investori
s kapitalem v desitkach milionti korun.

Model nasi pyramidy pomaha usporadat veskery majetek do robustni systema-
tické struktury, kde kazda jeho ¢ast ma presné vymezenou roli a zapadéa do celku
jako spravny dilek puzzle.



Model pomaha mit pod kontrolou trvalé zachovani majetku. Vymezuje, jakou ¢ast
majetku je tfeba primarné ochranit, aby byla za jakychkoliv okolnosti zaopatiena
cela rodina, a podle toho je s touto ¢asti majetku nakladano. Model také pomaha
urcit, ktera ¢ast majetku ma za primarni cil generovat nové cashflow, se kterym
je mozné dale investi¢né pracovat.

Model také pomaha vymezit vhodnou ¢ast majetku pro rizikové investice, které
mohou prinést velmi nadstandardni vynosy. Soucasné vSak pro vysokou riziko-
vost takovych investic hrozi nevratna ztrata investovanych prostredki. Proto je
treba velmi peclivé stanovit, jak velka ¢ast majetku mtze byt takto investovana.

Nad celou majetkovou strukturou pak musi probihat pecliva kontrola jeji diver-
zifikace do rtznych legislativnich prosttedi, ekonomickych celkd, mén, obort,
raznych typt investi¢nich aktiv a mnoho dalsich pohledd. Nasi investori nejvice
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ocenuji nasi schopnost dodat majetku pravé nezbytny rad a strukturu.



¢ Primé investice do vybranych PE/VC projekt(, start-upa.

e Rizikové investice do prosttedi private equity

a venture capital v podobé PE/VC fondd.

 Nejvétsi svétové hedge fondy.

e Pripadné nové, rozjizdéjici se, podnikatelské projekty ¢lent rodiny.

e Vlastni zavedené stabilni firmy generujici pravidelny zisk.
o Akcie, spekulativni nakupy nemovitosti.
e Dynamické investi¢ni portfolio orientované na rist hodnoty.

e Soubor investi¢nich nemovitosti.

e Globalné diverzifikované investi¢ni portfolio orientované
na stabilitu, zachovani hodnoty a vyplatu dividend.

e Zlato, sttibro, diamanty.

e Um¢élecké sbirky.

e Likvidni penize na béznych a sporicich tuctech

¢i terminovanych vkladech.

e Efektivni vyuzivani lombardniho Gvéru ve $vycarské bance
pro kratkodobé potieby ¢i mimoradné investi¢ni prilezitosti.



U stredoevropskych investort se casto setkavame se zakladni chybou - veske-
ré své bohatstvi maji situované do lokalniho ekonomického prostredi. Zpravidla
podnikaji na jednom trhu (pripadné je zdrojem prijmu firma plisobici v jejich
zemi), investi¢ni nemovitosti vlastni v blizkosti svého bydlisté, a kdyZ se rozhod-
nou investovat do finan¢nich instrumentd, velmi ¢asto investuji do korporatnich
dluhopisti firem, které znaji ze svého okoli, ¢i do lokalnich nemovitostnich fondd.

VétSinu svého bohatstvi tak maji v jedné lokalité, v jednom ekonomickém
prostredi a v jedné méné.

Za nejdilezitéjsi prvek ochrany bohatstvi povazujeme vytvoreni globalné
diverzifikované investi¢ni strategie. Portfolia, které investuje do:

e vyspélych ekonomik (USA, Britanie, zapadni Evropa, Japonsko, Australie),

e silnych mén (USD, EUR, GBP, CHF, JPY),

e primérné velkych stabilnich spole¢nosti.

Pro naSe investory sestavujeme investi¢ni portfolia s promyslenou diverzi-
fikaci tak, aby se vhodné doplniovala s ostatnimi majetkovymi slozkami (firma,
nemovitosti, zlato atd.).



Pro nase investory jsme navazali spolupraci s vybranymi svycarskymi privatnimi
bankami.

Investi¢ni kapital avice stfedné velka Svycarska privatni banka

Investi¢ni kapital avice nejvétsi Svycarska privatni banka

Pozn.: Investi¢ni Gcet je mozné otevtit jiz od 2-2,5 mil. CHF. Je vSak treba ukéazat
realny scénar dosazeni pozadovaného minimélniho objemu v relativné kratkém

horizontu.

Eliminace potencialnich ri-
zik rozloZenim majetku do
dal8i zemé. Svycarsko st4-
misto pro uloZeni majetku
diky své vnitropolitické,
legislativni a ekonomic-

ké stabilité, geopolitické
neutralité a nezavislostina
mnoha svétovych institu-
cich.

Pristup k know-how ain-
vesti¢nim produktlim
jedné z investi¢né nejvy-
spélejSich oblasti svéta.
Maji desitky let zkuSenosti
s pédi o nejbohatsi ¢ast
svétové populace. Maji
know-how, produkty, pro-
cesy a pristup k nejatrak-
tivnéjSim investi¢nim
pfilezitostem.

Velmi praktické nastro-

je pro spravu rodinného
majetku jako joint account,
velmi pruzny lombardni
uveér, moznost rozloZeni
depozit do vice evrop-
skych/svétovych bank atd.



Investori s volnym investicnim kapitadlem vétsim nez 80 miliontt korunmohou
do své majetkové struktury velmi efektivné zapracovat vysoce rizikové, ale vel-
mi atraktivni investice venture capital ¢i private equity. Nasi investori Gspésné
vyuzivaji nasi spoluprace s vybranymi stfedoevropskymi venture capital fondy;,
které jsou velmi tispésné ve vyhledavani malych spole¢nosti s velkym rozvojovym
potencialem.

Investice prostfednictvim fondu je idealni pro sezndmeni se s prostiedim riziko-
vého kapitalu a ptrinasi vyznamnou eliminaci rizika.

Prostiednictvim velké Svycarské banky, ktera je tzv. leadrem trhu v oblasti pri-
vate equity, lze investovat do téch nejvétsich a nejzajimavéjsich svétovych private
equity fondd. Jako priklad mtzeme uvést fondy typu KKR, Brookfield, Blackstone
¢i Mellon.

Investori se zkuSenostmi s rizikovym kapitalem maji moznosti investovat primo
do konkrétniho projektu ¢i start-upli spolecné s private equity ¢i venture capital
fondem. Co-investice je vhodna pro velké investory, ktefi o¢ekavaji vysoky vyno-
sovy potencial a soucasné akceptuji extrémné vysoké riziko. Do primé investice
by nemélo byt alokovano vice nez 6 % z celkového majetku u investort s kapi-
talem cca 200 miliont korun. Cim vy$si je celkovy investi¢ni kapital, tim miiZe
potencialné rtst i podil rizikovych investic.



Nejsme odbornici na vSechno. To, co délame, se snazime délat na 100 % a v tom
rozvijime nase sluzby. Patfime tak v honorovaném investi¢nim poradenstvi mezi
predni hrace na trhu.

Zaroven si uvédomujeme, Ze nasi investori poptavaji problematiku vytvareni ma-
jetkovych struktur (trusty, holdingy, nadac¢ni fondy), dédické plany ¢i prodej firem.

Dlouho jsme premysleli, jak tuto sluzbu poskytovat. Jedna cesta byla tzv. vlastni
sluzbou s vlastnimi lidmi. Osobné mi tento zptisob nebyl blizky. VZdy se snazim
pro nase investory najit to nejlepsi mozné reseni s témi nejlepsimi lidmi na trhu.
To jsem s vlastnimi lidmi v této problematice nebyl schopny zajistit.

Proc¢? Potrebujete mit ty nejlepsi lidi v oboru na danou problematiku. Tito lidé
maji vlastni ispésné firmy. Vzajemna spoluprace, sdileni know-how a 100% spo-
kojenost klienta je cesta, ktera nam, ale i investortim dava smysl.

Pravé sluzby na Grovni tzv. multi family office nam davaji velky smysl. Sluzby, na
které nejsme 100% odbornici, ale chceme je investortim poskytnout na té nejvyssi
urovni, poskytujeme externé.

My jsme odbornici na vytvareni investi¢nich struktur a strategii véetné strategii
v oblasti private equity a na zbylé sluzby mame ty nejlepsi externi partnery.



e Sprava majetku
e Investi¢ni management

e Privatni bankovnictvi

e Svycarské privatni banky

e Singapurské privatni banky
e Americké privatni banky

e Private equity strategie
e Venture capital

e Private equity

e Buyout/IPO

e Private debt

e Majetkové struktury
e Trusty

¢ Nadac¢ni fondy

¢ Holding

e Dédické plany

e Danlové planovani

e Filantropie
e Filantropické projekty

e PlAnovani bohatstvi a nemovitostni
planovani



V pripadé nasi spoluprace se o vas bude starat profesionalni tym odborniki.
Mame sehrany tym expertli, v némz kazdy clen zodpovida za ¢ast procesti, které
tvori findlni sluzbu na miru: investi¢ni plan a strategii, ochranu kapitalu a na-
sledny riist majetku.

Predstaveni nasi filozofie, hodnot, zptisobu prace, popis priibéhu spoluprace. Po-
znani pribéhu klienta - co je zdrojem jeho bohatstvi, jakou cestu prosel, co pro
dosazeni svého bohatstvi obétoval, co ziskal...

Uvodni telefonat s LukaSem Krchiiakem, Danielem Greplem nebo Pavlem Cer-
nikem slouZi ke spolecnému rozhovoru a vyjasnéni vzajemné filozofie investova-
ni a odsouhlaseni vzajemné spoluprace.

Analyza investi¢niho cile (jak presné ma vypadat, co pro vas dosaZeni cile zna-
mena, co vam prinese... popisujeme tzv. zadouci budouci stav). Analyza zdrojt pro
dosazeni cile - detailni analyza majetku a cashflow. Formalni naleZitosti (objed-
navka investi¢niho planu, investi¢ni dotaznik).

Predstavime vam velmi detailni strategii, kterou jsme pro vas pripravili. Jsme
pripraveni o ni s vami diskutovat a ladit ji. Ale pouze do té miry, kdy ji budeme
povazovat za realizovatelnou a s ¢istym svédomim se pod ni budeme moci pode-
psat a pustit se spolecné s vami do jeji realizace.



PodepiSeme nezbytnou rdmcovou smlouvu, kterd vymezuje nasi spolupraci.

Otevieme investi¢ni Gi¢et na mezinarodni platformé ¢i v zahrani¢ni privatni ban-
ce (Lucembursko, Slovensko nebo Svycarsko).

Naucime vas pracovat s webovym prostredim. Dle investicniho planu nastavime
jednorazové ¢i pravidelné pokyny pro zainvestovani vcetné ro¢nich poplatka dle
odsouhlaseného investi¢niho planu. Po nastaveni pokynti je vZdy majitel inves-
ticniho G¢tu musi autorizovat. Bez jeho autorizace a souhlasu nelze nakoupit ¢i
prodat investi¢ni portfolio.

Po realizaci tvodni investice od nés po skonceni prvniho kvartalu ¢i mésice do-
stanete Gvodni report, v rdamci kterého uvidite detailni strukturu investi¢niho
portfolia, nédklady spojené s jednotlivymi transakcemi a ocekavany vyvoj vaseho
investi¢niho majetku.

Na zacatku kazdého kvartéalu od néas dostanete report, ve kterém si méizete zkon-
trolovat vyvoj svého investi¢niho portfolia. Ziskate tak jednoznacny pohled na to,
zda se vaSe investi¢ni portfolio vyviji dle stanoveného planu. Obdrzite detailni
analyzu portfolia a stru¢ny komentar.

Velmi doporucujeme udélat si ¢as a potkat se spole¢né jednou za kvartal az jednou
rocné (na zakladé vyse majetku) a prodiskutovat vse, co se tyka vaseho investic-
niho cile, investi¢ni strategie a vaSeho majetku.
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INDIVIDUALNI KONZULTACE
V pripadé vasich potteb jsme vam k dispozici telefonicky, mtizeme zrealizovat
rychlou online schlizku, ptipadné se miizeme potkat osobné.

TYDENNI AKTUALITY

Pro klienty zpracovavame kazdy tyden piehled nejdtilezitéjsich udélosti na financ-
nich trzich. Vénujeme se primarné udéalostem, které maji vliv na nase dlouhodobé
investory.

AKTIVNi KOMUNIKACE PRI MIMORADNYCH SITUACICH

NA FINANCNICH TRZIiCH

Pfi mimoradnych situacich s vami budeme v intenzivnim kontaktu. Z historické-
ho pohledu je dobré kazdy propad o vice nez 10 % vyuzit k dalsi investici (naku-

pyjeme ,ve slevé®). Proto budeme tyto situace hlidat a vzdy vas aktivné upozor-
nime.

PRIVATNI CLENSKA SEKCE PRO INVESTORY

VSem investorim umoznujeme pristup do privatni clenské sekce. V ¢lenské sekci
najdete pravidelné analyzy, webinare a vzdélavaci podcasty verejné (Mysl investo-
ra), ale i neverejné, které jsou urcené jen pro investory z privatni sekce.

iy
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Zakladatel, vétsinovy majitel a investi¢ni poradce spole¢nosti
Clen zkugebni komise pro certifikaci poradctt EFA a EFP

Klienti Honzy jsou GispéSni majitelé firem, I'T odbornici
a vrcholovi manazefi, kteri disponuji majetkem ve vysi
100 milionti korun a vice.

Partner, analytik a privatni investi¢ni poradce
Cechy, Morava a Slovensko

Klienti Pavla jsou Gispésni majitelé firem, IT odbornici a vr-
cholovi manazefi, ktetfi obvykle nemaji ¢asové kapacity pro
kvalitni péci o finan¢ni majetek a oceni profesionalni a vy-
soce odborné poradenstvi.

Investi¢ni poradce a relationship manager
Cechy, Morava

Klienti Daniela jsou Gspésni majitelé firem, IT odbornici
a vrcholovi manazefti, ktefi obvykle nemaji ¢asové kapaci-
ty pro kvalitni péci o finan¢ni majetek a oceni profesionalni
a vysoce odborné poradenstvi.

Ma-li spoluprace fungovat dlouhodobé a Gspésné, je

nutné, aby poradce a investor sedéli na stejné strané stolu.
Kli¢ova je pro Daniela diivéra postavena na pevnych zakla-
dech transparentnosti, expertizy a lidského pristupu.




Predstaveni firmy Susanka & partnefi Susanka & partnefi

Investi¢ni poradce a relationship manager
Cechy, Morava

Klienti Lukase jsou Gispésni majitelé firem, IT odbornici, vrcho-
lovi manazeri, advokati a lékari.

Analytik kapitalovych trhi

Pti préci s klienty Dominik klade velky diraz na uptimnost
a transparentnost. Pro investory zpracovava investi¢ni pla-
ny a investi¢ni strategie, tvori analyzy a odborné clanky.
Pripravuje také kvartalni reporty a webinare.

Strategicky partner, spolutviirce vize pro spole¢nost
Susénka & partneri

Pribéh Richarda Vodérky

Jsou to priblizné 3 roky zpatky, kdy jsem si zacal uvédo-
movat nutnost profesionalni podpory pri spraveé, ochrané
a zhodnocovani majetku. Po peclivém vybéru a také vlast-
nim intenzivnim studiu dané problematiky jsem dospél
do finale, ve kterém se utkaly dva subjekty.



Po nékolika osobnich setkanich a dikladném porovnani vystupi jsem mél na-
prosto jasno. Osobni provedeni svétem Svycarského bankovnictvi mé pak jen
utvrdilo v mém rozhodnuti stat se klientem Susanka & partneri.

V té dobé jsem se jiz intenzivné zabyval tvahami o svém budoucim profesnim
smérovani. Tento proces mé vedl k rozhodnuti ukoncit po dvaceti letech podniké-
ni v oblasti developmentu a stavebnictvi a plné€ se zamérit na oblast spravy kapi-
talu, ktera mé fascinuje a neodolatelné pritahuje.

Netrvalo dlouho a navrhl jsem Honzovi (Janu Sus$ankovi) partnerstvi. Jsem
presvédcen, Ze jeho neochvéjny tah na branku, dosavadni profesni tspéchy,
schopnost porozumét potrebam klienta a postavit mimoradné kvalitni tym
ve spojeni s mymi bohatymi zkusenostmi z podnikani vytvori synergii, ktera po-
vede k vynikajicim vysledktim pro nase klienty.

Mame spolecnou ambici vytvorit firmu, ktera bude prvni volbou Gspésnych pod-
nikateli pro spravu jejich kapitalu. Sami jsme podnikatelé, rozumime potifebam
podnikatel® a chdpeme jejich ocekavani. Neustale hledame a nalézame ty nejlepsi
cesty k jejich naplnéni.

Jsem presvédcen, Ze jsem nasel oblast, ve které mohu dlouhodobé a smysluplné
uplatriovat své schopnosti a nadseni.

Abychom mohli nabidnout opravdu $pickovou troveni sluzeb, drzime se nasich
striktnich proklientskych hodnot.

Nasi investori jsou uspésni podnikatelé, majitelé firem a vrcholovi manaZeri.
Veskery sviij ¢as logicky vénuji profesi, ve které jsou opravdu vytecni, konickiim
a v neposledni radé rodiné. Uvédomuji si, Ze fadné péce o majetek, ktery vybudo-
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vali, je ¢asové i odborné naro¢na. Pomédhéme jim, aby nad spravou svého portfolia
nemuseli travit tolik ¢asu.

JSME VAS| PODPOROU

VZdy od nds mtiZete ocekavat jednani s pokorou a empatii. V krizovych situacich
investori ¢asto podléhaji emocim. Vime, jak se v takovych situacich chovat a in-
vestora podporit. Nase doporuceni jsou vzdy podlozena daty, diky kterym se mii-
Zete racionalné a objektivné rozhodnout. Jsme vasim radcem a oponentem.

ZAKLADAME SI NA PARTNERSTVIi

S investory navazujeme opravdu dlouhodobou spolupréci citajici desitky let. Ta-
kovy vztah musi byt postaveny na skutecné diivére, maximalni transparentnos-
ti, vzajemném respektu, profesionalité, vysoké odbornosti a kontaktech po celém
svete.

NASE ODMENA JE PREVAZNE ZE ZISKU

Nedostavame provize od bank ani jinych finan¢nich spolecnosti. Jsme placeni
primo nasimi investory a nase odména se odviji prevazné od dosaZeného zisku.
Méame tak spole¢ny zajem vas majetek chranit a dale efektivné zhodnocovat. Jsme
na spolecné lodi a mizeme si vzajemné diivérovat.

HRAJEME FAIR-PLAY

Nastavujeme podminky vyhodné pro ob€ strany. Misto vysokych fixnich poplatkti
si zakladdme na vykonnostnim poplatku formou tzv. high-water mark. Nejvyssi
uroven hodnoty majetku je zastiesena a v pripadé, Zze hodnota klesne pod tuto
uroven, zadny poplatek se netctuje. Nejsme zastanci zbytecné vysokych fixnich
poplatk, které jsou tctovany po celou dobu spoluprace, a to i v dobé, kdy se kapi-
talovym trhiim nedafti a zaZivaji krizi ¢i propady. V takové chvili by dany poplatek

vIV/

pouze prohluboval celkovy propad portfolia investora, coz se pri¢i naS§emu smysleni.

,Mezigenerac¢ni prenos majetku a prijeti majetku ,pouze do spravy* s cilem chra-
nit ho a rozvijet pro budouci generace je klicovym principem trvale aspésné péce
a bohatstvi.“

Jan SuSanka, EFP - majitel a investicni poradce Susanka & partneti
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Bylo to prakticky hned po zaloZeni firmy Susanka & partneti. Diky doporuceni
jsem ziskal moZnost potkat se s pani Sarkou, majitelkou spole¢nosti TIVO, s. r. o.
a dcerou podnikatele z 90. let. Podnikatelka se svymi détmi v byvalych prosto-
rach CKD Kompresory pronajima haly a kancelate.

Dlouho jsme se s pani Sarkou otukavali. Jeji rodina méla dlouhodobé zkuse-
nosti s jednou z nejvétsich ¢eskych privatnich bank, v niz mél jeji tatinek uloZeny
veskery finan¢ni majetek rodiny. Zacali jsme tim, Ze jsme spolecné s jejimi détmi
a zameéstnanci zahrali finan¢ni simulaci 30 let aktivniho Zivota. Nasledné jsme
vytvorili investi¢ni plan a strategii.

Byl jsem prvni, kdo se ptal na otazky typu: Jak velkou rentu z majetku chcete
Cerpat? Co je cilem rodinného majetku? Pro¢ neinvestovat vSe konzervativné?
Kdy postavime zaklady pro mezigeneracni portfolio? Predstavil jsem mnoho dal-
Sich pohledd, jak se na majetek divat aplné jinou optikou, nez je zvykem pro ceské
privatni bankére.

Spole¢né jsme zacali investovat prvni penize. Nejprve na zkousku. Pani Sarka
si mé a firmu chtéla nejdrive vyzkousSet a zacala dostavat prvni kvartalni reporty.

Spole¢né jsme zjistili, jak se jeji majetek bude chovat, kdyz portfolio poroste a kdyz
klesne. Po prvnich letech spoluprace jsme majetek zacali pomalu rozsitovat for-
mou prvnich mensich odprodejti nemovitosti v jejim portfoliu. Majetek pani Sar-
ky byl totiz alokovan primarné do nemovitosti. Nasledné jsme zacali prevadét
i dalsi finan¢ni aktiva z privatni banky do naseho poradenského mandatu.

Kdy?Z jsme spolec¢né zacinali, méli jsme v poradenském mandatu priblizné 10 %
z celkového majetku a zbylych 90 % méla privatni banka. Dnes jiz spravujeme
100 9% majetku v ramci poradenského mandatu.

Vyvrcholeni spoluprace nastalo v momenté, kdy si investorka uvédomila, Ze
jsme ji v rstovém roce vydélali asi Sestkrat vice nez privatni banka.



Penize v private banking se sice neznehodnocovaly, ale ani nevydélavaly. Po
trech letech nasi spoluprace jsme dostali potésujici zp€tnou vazbu:

V dobé véle¢ného konfliktu jsme spolecné udélali dilezity a stra-
tegicky krok pro zachovani rodinného majetku pani Sarky a je-
jich déti. Presunuli jsme finan¢ni aktiva do Svycarské privatni banky.
A to také kvili bezpe¢nosti majetku, aby pani Sarka mohla v klidu spat.
Pro ptipadny odprodej jsme nastavili jako podminku souhlas obou sourozenci.
V pripadé, Ze by jeden ze sourozenct nesouhlasil, majetek se neodproda.

V obdobi zac¢atku covidu se na nas obratil investor Michal. Néjakou dobu mé
sledoval. Pamatuiji si to, jako by to bylo dnes. Online schiizka, debata o majetku
a zminka o tom, Ze drZi zaméstnanecké akcie v objemu desitek tisic kusti a uva-
zuje o jejich redukci.

Domluvili jsme si schiizku a vytvorili komplexni investi¢ni plan a strategii. Ten-
to investor byl velmi zkuseny. Mél skvélé dotazy, které nas vzdy posouvaly dal.
Dlouhé roky pracoval pro predni americky start-up, ktery vstoupil direct listin-
gem (primym vstupem) na NYSE (newyorskou burzu).

Diky tomuto investorovi jsem mohl zaZit prodej akcii pres investicni banku
Morgan Stanley v tzv. trader window. To mnoho c¢eskych poradcti, ktefi nepracuji
pro ceské nebo svétové privatni banky a domy, nema moznost zazit. Investor na
vlastni pozadavek snizoval vdhu svého portfolia zaméstnaneckych akcii.

Po vice nez roce jsme spolupraci museli na néjakou dobu prerusit, a to z dtivodu
pravni legislativy. V mezicase jsme k panu Michalovi stale pristupovali, jako by
byl nasim investorem. Zvali jsme ho na nase setkani investord, ¢as od ¢asu mu
zavolali a aZ na poslednim setkani investort rekl, Ze by se rad vratil.

Vytvorili jsme tedy aktualizovanou strukturu majetku a pomalu jsme zaca-
li pracovat na ¢tyraroviiovém rizikovém portfoliu. Nasledovalo presunuti ¢asti
portfolia do Svycarské privatni banky a navrat k nam.



»,S Janem Susankou jsem zacal spolupracovat, kdyZ jsem prodal akcie za nékolik milionti
korun. Akcie jsem ziskal béhem Zivota v Americe, kde jsem poméhal vytvorit jednu z nej-
Jesté pred vstupem na burzu jsem prodal akcie v tzv. tender offer. Vydélal jsem na nich
par milionti korun. V retrospektivé sice neslo o moc vyhodny obchod, ale to se uz neda nic
délat. V té dobé jsem zacal hledat nékoho, kdo mi s penézi pomtiZe. Také jsem trochu dospél
a z kluka, ktery nevi, co bude délat pristi tyden, se stal muz, ktery planuje budoucnost. Za-
ujal mé tehdy FIRE movement, tedy brzky ,dtichod’, a rozhodl jsem se na néj cilit. Vzhledem
k prodeji akcii a velmi vysokému ptijmu to nebylo nerealné. A tak jsem zacal hledat certifi-
kovaného poradce, ktery by byl placeny pfimo mnou. A nasSel jsem Jana Susanku.

ProtoZe poradci nemaji v Cechach dobrou povést, daval jsem mu spoustu otazek a zjisto-
val jsem, jestli néco neni mimo, naptiklad prislib neredlnych ziski atd. Tehdy Jan SuSanka
jesté nebyl tak znamy, dnes ma o dost vétsi kredit. Nic mé ale nezarazilo. Naopak mé tésily
jeho znalosti a uptimnost. Rozhodl jsem se s nim déle spolupracovat.

Finan¢ni plan, ktery pro mé vytvoril, mé doslova nadchnul. Najednou jsem mél v ruce
uceleny strukturovany plan, ktery daval smysl a sedél mi. Nejvice jsem na ném ocenil, Ze
plan byl pripraven presné pro mé. Presné tak, jak mé pan SuSanka poznal. Nekopiroval
zadné jiné. Byl to mtij plan.

Nasi firmé se velmi dafrilo a pred par lety jsme tspésné vstoupili na burzu. To ze mé
udélalo dolarového milionare. Teoreticky bych asi mohl prestat pracovat, ale prace mi dava
radost, zaméstnava moji hlavu tak, jak chci, a porad se tam néco u¢im. V té dobé jsme
s Janem Susankou prerusili spolupréci z legislativnich diivodi. Planoval jsem navrat do USA.

Udélal jsem si hluboky préizkum na nového poradce ¢i firmu. Mluvil jsem
i s Morgan Stanley nebo Creative Planning v USA. Nakonec jsem ale zvolil mensi firmu
v Londyné. Rozhodujici byla jejich flexibilita a schopnost mit klienta jak v USA, tak v Evropé.

Nakonec z Ameriky seslo a ja jsem si uvédomil, Ze Jan Susanka byl nejlepsi poradce, ja-
kého jsem za zivot potkal. Pro¢? Jan Susanka nabizi velmi kvalitni sluzbu, kterd je pro mé
srovnatelnd s tim, co poskytuji v USA, a v mém pripadé je dokonce jesté lepsi. Nemusi to tak
byt pro vas, ale pro mé to plati. Opravdu jsem v zivoté€ nemél lepsi finan¢ni plan.

Dnes mam ctytstupiiové portfolio a portfolio ulozené ve svycarské bance. Dava mi to pocit
jistoty. Ackoliv bych rekl, Ze investovani docela rozumim, jsem rad, ze mam partnera, ktery mi
je zdatnym oponentem a radcem. Necht€l bych na tu zodpovédnost byt sam.

Ziju docela obycejny Zivot, netouzim po ni¢em velkolepém. Bavi mé byt s dcerou, cestovat

a téch par extrémnich sportt, co jesté dokazu délat... Ale hlavné nechci penize moc resit.



Zivot a radost z né€j nach4zim jinde. Proto jsem dnes rad, Ze vétSinu premysleni o financich za
mé déla nékdo, kdo tomu rozumi a komu véfim. Mozna i proto nemam tolik co rict ke svému

souc¢asnému portfoliu. Moc na néj totiz nemyslim...“

Investor, 36 let, 300 mil. K¢

»Za roky spoluprace se spolecnosti Susanka & partneri musim konstatovat, Ze jsem spokoje-
na. Pokud hledate poradce a spolecnost z oblasti investi¢niho poradenstvi, ktera k vam bude
100% transparentni, jeji odména bude prevazné podilem na zisku a cilem pro vas bude pre-
vazné ochrana majetku s néjakym procentem nad inflaci - mam pro vas teseni, které jsem
sama vyuzila.

Jako investorka mam velké srovnani i se sluzbami privétni banky v Ceské republice. Vim, Ze
ve spolecnosti Susdnka & partneri jsem v dobrych rukou. Mé finan¢ni prostredky se zhodno-
cuji par procent nad inflaci a ja mohu klidné spat. Toto jsem v privatni bance nikdy nezazila
a hodnota mych prostredk se spiSe snizovala.

Na spolupraci si nejvice cenim velké profesionality, transparentnosti a jasnych argumentd,
pro¢ navrhovana Uprava portfolia dava smysl. Spole¢nost se mnou pravidelné komunikuje
formou kvartalnich reportt a ja presné vim, jak se mym investicim dati. Maji jasné danou
strategii a plan, kterych se drzi a které maji dlouholeté vysledky. Za dobu spoluprace mohu
konstatovat, Ze firma Jana Susanky udélala velky krok kuptedu a stéle vice zlepSuje své sluzby
a servis. Diky spole¢nosti jsem ¢ast portfolia prevedla do Svycarska, kde citim vétsi zabezpede-
ni svého majetku a mohu vyuzivat pdjceni hotovosti proti zastavé investi¢niho portfolia.

Pokud hledéte poradce, ktery nabizi sluzbu zdpadniho svéta, Susanka & partneti by pro vas
méla byt jasna volba.”

Investorka, 58 let, 170 mil. K¢

yousanka & partneri have proven themselves as trustworthy investment advisors providing
far more than valuable insights in domestic and international financial markets. What diffe-
rentiate them is the highest standard of services, established networking within Swiss ban-
king industry and personalized and highly dedicated approach to their clients.

Swiss private banker



Vy se sousttedite na svijj profesni a osobni Zivot. Péci o své investice prenechate
profesionaliim, ktefi se staraji o dalsi riist vaseho finan¢niho majetku. O vyvoji
svého investicniho majetku mate maximalni prehled diky detailnim kvartalnim
reportiim a vyrocnim schiizkam.

Prace s vasim investicnim majetkem je diky nastavenému investi¢nimu planu
a investicni strategii systematicka a nepodléha kratkozrakym emocionalnim
rozhodnutim. V pripadé€, Ze ve vaSem Zivoté dojde k zdsadni zméné, upravime
spolecné investicni plan a investi¢ni strategii tak, aby byla i nadale smysluplna
a vedla vas k dosaZeni vasich cila.

Prostiednictvim spoluprace se spolecnosti Susdnka & partnefi mate pristup
k nadstandardnimu know-how, investicnim produktiim, novinkdm a servisu.
Nabizi se moznost investovat do Siroké Skély investi¢nich produktti nejvétsich
svétovych investi¢nich fondi ¢i spoluprace se Svycarskou privatni bankou.

Dle opakovanych prézkumi prinasi investorim spoluprace s profesionalnimi in-
vesti¢nimi poradci na bazi honorovaného poradenstvi o 2-3 % p. a. vyssi vynos.
Diky tomu, Ze je vyznamna ¢ast nasi odmény vazana na rist hodnoty vaseho
investi¢niho majetku, mame spole¢ny zajem vas majetek ochranit a soucasné za-
jistit kontinualni rtst jeho hodnoty.
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Poslouchejte n&s podcast Mysl investora.

Sledujte nas YouTube kanal, kde pro vas mimo jiné
nata¢ime pravidelné Aktuality moudrého investora.

Navstivte nase nepravidelné webinare na aktudlni témata.

Odebirejte nas tydenni zpravodaj
Aktuality z finan¢nich trhd, kde z pohledu
dlouhodobého investora komentujeme
aktudlni déni na trzich a v ekonomice.

Starite se nasimi klienty a budete mit
k dispozici ¢lenskou sekci s dalsimi
neverejnymi informacemi.

Stahnéte si zdarma nas
nejnovéjsi e-book Jak investuji dolarovi milionafi.

Domluvte si s nAmi schtizku
v nasich kancelarich.



Vazeni budouci investori,

pravé jste docetli dokument o tom, jak vypada pribéh spoluprace v Susan-
ka & partneri. Vérime, Ze jsme vas svym pristupem a popisem toho, jak by mohla
vypadat nase vzdjemna spoluprace, zaujali.

Jak bylo uvedeno vySe, ma role jako majitele firmy je zejména ve strategickém
rozvoji firmy, zlepsovani sluZeb pro vas jako investory a posun firmy kupredu.
Zaroven zodpovidam za celkovou kontrolu procesnich véci. Kazdy investi¢ni plan,
strategie a vSe, co je spojeno s investory (kvartalni schiizky, rebalancovani a mno-
ho dalsich véci), musi projit moji kontrolou.

Pokud se na schiizce osobné neuvidime, neznamena to, Ze o vas nevim. VSech
nasich investor®i si moc vazim a zarovenl vam dékuji za vasi dGvéru. Z ¢asovych
dtvodi bohuzel nemohu byt u vSech schiizek s klienty. M{j tym, jehoz c¢leny jsou
Pavel Cernik a Luka$ Krchiiak, je ten nejlepsi mozny, jaky jsem si mohl vybrat,
a vérte mi, Ze jste v téch nejlepsich rukou. Mi kolegové maji mou plnou podporu.
Mym tkolem je, aby ve firmé vSe fungovalo a investori nepoznali rozdil, jestli je
na schiizce Lukas, Pavel nebo ja.

Pokud se pro nas rozhodnete, budeme moc radi, Ze pravé my budeme va$im part-
nerem na cesté zhodnocovani vaseho majetku a budovani vaseho rodinného ma-
jetku.

Pokud jste se pro nas nerozhodli, dovolte mi podé€kovat vam, Ze jste o nas premys-
leli jako 0 mozném partnerovi, a preji vam hodné stésti v budoucnu.

S tctou
Jan Susanka, EFP



Predstaveni firmy Susanka & partnefri Susanka & partnefi

Dame
vasemu majetku
strukturu a rad.

Jsme vasSim
partnerem
a oponentem.

Dekujeme
74 spolupraci
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