


Vazené investorky, vazeni investori,

mame za sebou dalsi spolecny rok tentokrat rok 2024. Do rukou se Vam jako kazdy rok dostava
nase vyrocni zprava, kde si dovolim zhodnotit rok 2024.

Tento rok pfinesl mnoho pfileZitostiivyzev, ale diky vasi dlvére a nasi spole¢né discipliné jsme
dokézali dosdhnout pozoruhodnych vysledkd. Jiz druhy rok za sebou generujeme nasim in-
vestorlm zajimavé vynosy, které jsou nad oCekévanym primérem. Zejména kombinace nase
pristupu public markets vs. Private markets ma pro naSe investory velky prinos a pfidanou
hodnotu.

Trhy letos zaZily dal$i fazi prizplsobovani po narocénych letech, a prestoZe volatilita opét prove-
fila naSe strategie i emoce, nasi investori zvladli toto obdobi s odvahou a rozhodnosti. Véfime,
Ze dlouhodoby pohled na investice, ktery sdilime, se opét ukazal jako kliCovy.

Rok 2024 byl pro mé jako zakladatele Susanka & partneri a podnikatele velmi pestry, fekl bych,

ey Mew s

nas ¢eka zacatkem roku 2025.

B&hem roku 2024 se do firmy Sudénka & partnefi pripojil investor Richard Vodérka jako mdj
novy partner, ale zaroven po nekolika mésicich jsme se spoleCné s Richardem domluvili na
spole¢ném ukonc&eni spoluprace.

Do nového roku vstupujeme s jasnym cilem se vice zamérovat na investory z kategorie VHNWI-
-UHNWIa vice zlepSovat naSe sluzby a byt pro investory SuSanka & partnefi spolehlivym part-
nerem a oponentem v kazdé situaci. Nasim poslanim z(stava pomahat vdm nejen chranit vas
majetek, ale take jej dlouhodobé zhodnocovat.

Dovolte mi jeSté jednou podékovat za vasi divéru a spolupréci. TéSim se na naSe spolecné
Uspéchyivroce 2025.

S uctou Jan Su$anka, EFP
Zakladatel SuSanka & partnefi



s Prichod 3 novych kolegl do spole¢nosti - 2 analytici a 1 relationship manazer

st Prohloubeni a rozSifovani spoluprace se Svycarskymi

a americkymi privatnimi bankami
s Prichod 18 HNWI investor(, 4 VHNWI investort a 1 UHNWI investora

s ZaCatek vydavani kvartalniho Sasopisu Private Wealth by Susanka & partneri

0 spraveé majetku a globalnim wealth managementu
s Napsani e-booku o private equity
s Zahajeni psani newsletteru o Svycarskych privatnich bankach
% N4&s YouTube kandl Jan Su8éanka EFP - investi¢ni poradenstvi ma jiz 2785 odbératell
s Pratelsky rozchod s Richardem Vodérkou
s Jan SuSanka se stal 1009% vlastnikem spoleCnosti
# Narlst poradenského mandatu o 800 mil. K& na celkovych 1,5 miliardy korun
s ZvySeni obratu 0 145 % a ziskovosti 0 70 %
s Zavedeni novych firemnich procest a fizeni spole¢nosti

% N&s podcast si v roce 2023 poslechlo témér 65000 posluchadd,
a spoleCné s YouTube kanalem nas za rok 2024 poslouchalo celkem 227000 lidi

% ZvySeni alokace na private equity v portfoliich naSich investor(



Rok 2024 byl pro mé osobné i pro na8i firmu SuSanka & partnefi rokem vyzev, transformaci
a vyznamnych posund. Dovolte mi, abych se podélil o nékolik kli¢ovych momentd, které tento
rok definovaly.

Jednim z hlavnich krokd bylo zahéjeni procesu premény firmy na akciovou spole¢nost s vyraz-
nym zakladnim kapitdlem. PfestoZe byl tento krok organizadné i pravné narocny, vérim, Ze ten-
to posun podpofi daldi rozvoj nasi spole¢nosti. Kvili drobnym zpozd&nim v notérském fizeni
bude novy status firmy platny na zacatku roku 2025.

PokracCovali jsme v roz8ifovani nasi nabidky pro investory zamérené na private equity a ven-
ture capital. NaSe Ctyrlete usili v této oblasti nese ovoce - mame hlubsi znalosti o fungovani
soukromého kapitélu a miZzeme nasim klientlim poskytovat jesté hodnotnéjsi sluzby. K daldim
inovacim patf i vylepSeny onboarding novych investor( a otevreni G&tl ve Svycarsku, konkrét-
n& v Zenevé a Curychu.

Letos jsem intenzivné pracoval na vyvazeni pracovniho a osobniho Zivota. Zavedl jsem novy
systém, ktery mi umoZznuje tfi dny vénovat praci a dva dny osobnimu rozvoji, sportu a rodiné.
Tento pfistup mi pfinesl nové mentalni nastaveni, které mé posouva dal. Ve spolupraci s mym
mentorem Jifim Kastnerem a dlouhodobou kougkou St&pankou Duffkovou stéle zdokonaluji
své dovednosti. Zaroveri letosni rok jsme zacal otevirat nové pro mé velmi dilezité témaatoje
téma longevity, kdy jsem se stal klientem longevity kliniky v Ceské republice a rad bych v tom-
to pfistupu inspiroval kolegy a naSe investory. Je to smér, ktery ma velkou budoucnost. V&fim,
Ze moje télo mé v budoucnu velmi podékuje. UZ nyni vidim obrovsky posun.



Rok 2024 byl pro mé prelomovy i financné. Po Sesti letech tvrdé prace jsem se stal investorem,
ktery investuje do venture kapitalu a private equity prostfednictvim Svycarskych privatnich
bank. Tento krok mi umoZznil nejen spinit dlouhodoby sen, ale také se vice pfiblizit nasim in-
vestorlm - feSime nyni stejnd témata a Casto investujeme spolecné do konkrétnich projektd.

Diky dividendém za posledni 2,5 roku (kombinace vraceni pljcky z firmy pro mé jako fyzickou
osobu a vyplata dividendy v roce 2024 a také zaCatkem roku 2025 ze mé udélaly investora, kte-
ry investuje do Venture Capitalu a Slovéka co ma otevreny ucet ve Svycarské privatni bance
a do private equity investuje pfedevsim formou lombardniho Uvéru.

MUj kapitél je dostatedné velky, aby splnil limit pro otevieni U&tu ve Svycarsku a abych si mohl
dovolit investovat do globalnich private equity fondu véetné Venture Capitalu v CEE regionu.

Jinymi slovy dostal jsem se na podobnou Urovers jako nasi investofi. Re§im podobna témata,
jako nasi investofi a investuji stejnym zpUsobem jako nasi investofi. Do nékterych konkrétnich
dealll investujeme spolecné.

Tato aktivita z mé strany byla investory SuSénka & partnefi velmi pozitivné pfijata. NaSi inves-
tofi potfebuji k sobé rovnocenného partnera. A tim partnerem pro né jsem.

Rok 2024 prineslirozlouc¢eni s mym obchodnim partnerem Richardem Vodérkou. NaSe spolu-
prace skoncila pratelsky a preji Richardovi mnoho Uspéchl v jeho dalsi profesni cesté.

Vé&rim, Ze tato transformace — osobni i firemni - prispé&je k tomu, aby Suddnka & partneri z(0-
stali silnym a respektovanym partnerem ve svété privatniho bankovnictvi. Vase divéra nés
posouva kupredu a t&€Sim se, co nam pfinese rok 2025.

S uctou,
Jan Su8anka, EFP
Zakladatel



% Prestéhovani do novych prostor spole¢nosti v Olomouci — rodinny diim (vila)

% Vytvoreni nového e-booku Lombardni ivér v portfoliich multimilionart
(Dominik Krampla, Jan SuSanka)

* Vydani nové knihy Jak &esti multimilionari buduji majetek: renta neni cil

s Publikace pripadovych studii a nasich zkuSenosti

s konkrétnimi investic¢nimi prilezitostmi
% Napsani nového e-booku Ceské vs. §vycarské privatni banky: srovnani
s E-book Jak investuji éeSti multimilionari v roce 2025
s Zahajeni spoluprace s Credo Ventures
s PrekroCeni obratu ve vysi 25 miliond korun
s RozSifeni tymu o dva nove Cleny
% ZvySeni poradenského mandatu na uroven 2,5-3 miliardy korun
% Otevieni Ctyr Ut u velké Svycarské privatni banky

% Otevieni osmnécti Ut u stfedni Svycarské banky



Na zavér bych chtél fici, Ze mé t&si kazdorog-
ni zajem o nasi vyroCni zpravu nejen ze strany
naSich investord, ale i Siroké verejnosti, kon-
kurence a investi¢nich poradcu.

Hodné kolegl mi kazdoro¢né fika, Ze se t&si
na naSe ambice a mySlenkové nastaveni,
kam chci spole¢né firmu s kolegy posunout.
Teési me, ze mohu byt pro tyto kolegy inspi-
raci. V zahranisi ma Ceské republika dobré
jméno, zaroven ale bankéfi a podnikatelé
Sasto dodavaji, Ze Cesi se boji nahlas fikat
své ambice a cile. Mindset podnikatele a ris-
tu je dllezity a klicovy. Nebojme se riskovat
a rist podnikatelsky, ale zejména investor-
sky. Kdo neriskuje, nic neziska.

KdyZz se bavim s naSimi v&tSimi investory,
vétSina z nich fika, ze na zacatku museli hod-
né riskovat a nékdy vsadit tzv. all in, aby moh-
li pozd&ji vydélat prvnich 100 milion(. Bez
rizika by nebyli tam, kde jsou dnes. To plati
i vinvestovani - bez rizika vam vaSe investice
nikdy neprinese vynos pres 8 %. Konzerva-
tivni pfistup je fajn, ale pak chybi vidina, Zze
majetek v dlouhodobém horizontu znasobite
dvojnasobnym &i trojndasobnym multiplem.

Toto nastaveni je nezbytné, pokud chcete
investovat do private equity. Ochrana kapi-
télu je dlleZita, ale pouze na ¢éasti majetku.
Na zbylé &asti se nebojte majetek rozSifovat
a zvétSovat.

Zavérem bych si pral, aby rok 2025 byl po-
klidny jako rok 2024 a trhy pokracovaly v rls-
tu (i kdyby v pomalejSim tempu nez v roce

2024). Pripravme se vS8ak na moznost, ze se
trhy mohou otocit do klesajiciho trendu a na
nasich portfoliich se opé&t objevi poklesy.
| tento scénar miZe nastat, a k investovani
to zkratka patfi. Budme na to spole&né pfi-
praveni a mé&jme hotovost ¢i lombardni Gve-
ry pfipravené na zainvestovani pfi poklesu do
klesajicich akciovych pozic nebo do zajima-
vych prilezitosti v oblasti private equity, po-
kud nastane zajimavy diskont (sleva) v tomto
sektoru.

Prosim, vzpomerite si na tato slova, az prijde
dalSi pokles. A on urcité prijde, jen nevime,
kdy. Dlouhodobé investovani ma velky smysl,
zejména diky kombinaci investovani na verej-
ném a soukromém trhu.

V Su8éanka & partnefi bude rok 2025 o rozsi-
fovani tymu a pokracovani v nasi dlouhodo-
bé vizi budovani predni spole¢nosti v oblasti
wealth managementu a private equity.

Dovolte mi jesté jednou podékovat Vam
za spolupraci v roce 2024 a osobné se téSim
na dalSi spolupraci v roce 2025.

V pfipadé potreby je Vam cely nas tym k dis-
pozici.

Preji Vam uspésny konec roku 2024.
Dé&kuji za dlvéru

Jan Su8anka, EFP
Zakladatel SuSanka & partnefi
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Mozné ted’ premyslite, jak své investice co nejlépe uchopit. Ve financich se ne-
vyplaci experimentovat, a proto vyzkousejte renomované privatni bankovnictvi
a investi¢ni poradenstvi, které Jan Susanka nabizi jiz od roku 2012 a spolec¢nost
Susanka & partneri od roku 2018. Mtzete si byt jisti, Ze bohaté zkusenosti s tvor-
bou investi¢nich plant a alokaci investi¢nich portfolii pro optimalni zajisténi pa-
sivnich ptijmi investort jsou tou pravou cestou k investovani i pro vas!




Nase vize je jednoducha. Ve stfedni Evropé nad svym majetkem stale premysli-
me jinak neZ v zemich, které maji s aktivni péci o rodinné bohatstvi dlouhodobé
zkugenosti. Inspirujeme se proto ve Svycarsku, Velké Britanii ¢i USA. Dlouhodobé
ovérené principy prinasime do naseho stredoevropského prostredi.

Pti budovani poradenské firmy jsme Gspésné propojili dva odlisné svéty, ze kte-
rych pochazime. Jan SuSanka prinasi ducha a mysleni podnikatelské rodiny, v niz
predstavuje jiz druhou generaci podnikateld, a Pavel Cernik své analytické schop-
nosti a letité zkusenosti z korporatniho a bankovniho svéta.

Jan SuSanka je zakladatel, hlavni partner a tviirce vize spolecnosti, podnikatel,
investor, ale predevsim tata od rodiny a obycejny clovék, kterého neskute¢né bavi
to, co déla. Podnikéni ma diky svému tatovi v krvi, a tak se s mindsetem podnika-
tele uz narodil. Jsou totiz véci a schopnosti, které se nelze jen tak naucit nebo pre-
dat. Diky oddanosti oboru a odliSnému piistupu na ¢eském trhu spolecné s kolegy
za 6 let vybudoval spolecnost, ktera vzesla z nuly a aktualné mé v poradenském
mandatu vice neZ 1,4 miliardy korun.

Jan SuSanka ziskal v roce 2019 jeden z nejprestiznéjsich certifikat v oblasti fi-
nancniho planovéani - certifikat European Financial Planner (EFP). Zavazuje ho
k pravidelnému vzdélavani a prohlubovani znalosti v oblasti investic. Diky tomu
muZeme potencialnim investorim nabidnout sluzby, které stoji na pevnych a kva-
litnich zékladech. Zaroven mate jistotu, Ze s nami nikdy nebudete pozadu a vase
portfolio neminou efektivni investi¢ni trendy.

SusSanka & partneri poskytuje honorované investi¢ni poradenstvi dosahu-
jici evropské tirovné, cozZ je ryze transparentni sluzba. Jsme placeni napiimo
z vétsi casti ze zisku dle vyse poradenského mandéatu, o ktery se investoriim sta-
rame. Neprijimédme provize od bank ani z fond@. Diky tomu jsou nase sluzby zcela
transparentni, sedime s investory vzdy na stejné strané stolu a radime jim v jejich
nejlepsSim zajmu. Pri tvorbé investi¢nich plant vyuzivame osvédcené a léta prove-
rené strategie postavené na modernich nizkonakladovych néstrojich a ovéreném
private equity sektoru. Tak dosahujeme téch nejlepSich vysledkt a zaroven zajis-

tujeme vyrazné levnéjsi spravu nez standardni fondy nabizené v Ceské republice.



Do Ceské republiky ptinasime skute¢né a komplexni sluzby globalniho private
bankingu, wealth managementu a multi family office. Patfime ke Spicce investic-
niho poradenstvi a wealth managementu.

Davame vasemu majetku strukturu a rad. Veskeré bohatstvi, které jste ziskali
svou praci a usilim, strukturujeme podle ¢tytaroviiového rizikového portfolia,
které jsme piinesli do Ceské republiky po vzoru investorti z fad ultra high net
worth individuals. Nabizime sluzby na svétové arovni, a proto dovedeme naplnit
ocekéavani nejnarocnéjsi klientely. Nas pristup se v mnoha ohledech lisi od béz-
nych bankovnich ¢i poradenskych sluzeb.

Naucime vas premyslet nad majetkem v nekonecném horizontu. Pravé tato per-
spektiva dava pohledu na majetek zcela novy rozmér. Jinak vnimame hodnotu
majetku, jinak vniméme rzné rizika a potiebu ochrany majetku a odlisné vni-
mame rozsirovani majetku a rast jeho hodnoty.

V tomto ohledu se specializujeme také na mezigenera¢ni prenos majetku, prije-
ti majetku ,pouze do spravy“ s cilem chranit ho a rozvijet pro budouci genera-
ce. I zde je premysleni v nekone¢ném horizontu kli¢covym principem pro trvale
uspésnou péci o rodinné bohatstvi.

Ve sttedoevropském prostiedi je obvykla velka nahodilost ve vybéru investic pro
volny finan¢ni kapital. Proto vam pomiizeme dat vasemu majetku systém a jasnou
strukturu. Kazda ¢ast majetku musi mit v portfoliu svou definovanou roli a vy-
znam. Jen diky tomu budete védét, jak se jednotlivé slozky budou chovat v dobé
ekonomického boomu, recese nebo krize. V kritickych situacich tak nebudete jed-
nat pod tlakem, ale budete védét, co délat. Cely majetek pak bude vykazovat vétsi
stabilitu, bude zajistén pro dlouhodoby rist a chranén pred neocekéavanymi uda-

lostmi.



U mnoha investort® je pomérné obvyklé, Ze vétsinu svého majetku maji v oblas-
tech, kterym rozumi a maji k nim pozitivni vztah. Nejcastéji se jedna o vlastni fir-
mu nebo soubor nemovitosti, u kterych se ocekava setrvani dlouhodobé hodnoty.

Pro zajisténi trvalé ochrany majetku vSak doporucujeme vybudovat tti stejné sil-
né pilife, na kterych bude vase soucasné i budouci bohatstvi stat. MiiZze to byt
vase firma doplnéna naptiklad o nemovitosti a globalné diverzifikované investic-
ni portfolio.

Nasi hlavni specializaci jsou investice na finan¢nich trzich. Pomizeme vam vytvorit
silné, globalné diverzifikované investi¢ni portfolio, které bude hrat klicovou roli v tr-
valé ochrané a rtistu vaseho bohatstvi. Vyjimecnost nasich sluzeb spociva v tom, Ze
pracujeme jak s nastroji obchodovanymi verejné na trhu (tzv. public market), tak s na-
stroji, které nejsou verejné obchodovatelné (tzv. private market).

Diky kontaktim ve $vycarskych a americkych privatnich bankach dokdzeme investo-
ry nasmeérovat do nejvétsich svétovych private equity fondt a poskytnout jim kvalitni
svétové sluzby.

Kde jiné poradenské firmy kon¢i, my za¢indme. Vétsina poradenskych firem v Ceské
republice je konzervativni a hlavnim cilem je pro né ochrana investovaného kapitalu.
Pro nas v Susanka & partneri je tato hodnota také diilezita, ale zarover hledame dalsi
prilezitosti a moznosti, jak nasim investortim prinaset pridanou hodnotu.

Pokud jste dolarovy milionar nebo pattite mezi investory, kteti se ve svété oznacu-
ji jako HNWI a UHNWI, mtizete sviij majetek strukturovat podle rizikovosti - od
ochrany kapitalu na prvni Grovni aZ po private equity a direct investments na ¢tvrté
tirovni rizikovosti. Tento jedine¢ny koncept jsme ptinesli do Ceské republiky a radi vas
zasvétime do jeho podrobnosti. Dejte svému majetku strukturu a fad svétové irovné
a doprejte mu péci, kterou si zaslouZi.
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Pokud se s ndmi rozhodnete spolupracovat, bude se o vas starat profesionalni tym
odborniki. Nejsme one man show s jednim poradcem, ktery déla vSe od A do Z.
Jsme tym profesional®, v némz kazdy clen zodpovida za c¢ast procest, které do-
hromady tvori komplexni sluzbu. Zaroven spolupracujeme s nejlepsimi externi-
mi odborniky a umime tak nabidnout Spickové datiové poradenstvi, asistenci pri
prodeji firem, vytvareni holdingovych struktur nebo ztizovani nadacnich fondd.
Umime zajistit kontakty také ve svétovém métitku, napriklad ve Svycarsku a Sin-
gapuru mame k rukam ty nejlepsi svétové privatni bankére, které mtize investor
ziskat. VyuZijte nase zkuSenosti pro strukturovani svého majetku.

Jsme zkuseni specialisté na investice, investicni poradenstvi, wealth management
a sluzby multi family office. Pfinasime troven zdpadniho privatniho bankovnic-
tvi a poradenstvi do Ceské republiky.




Zakladatel, hlavni partner a tviirce vize spolecnosti
Clen zkugebni komise pro certifikaci poradctt EFA a EFP

Klienti Honzy jsou GispéSni majitelé firem, I'T odbornici
a vrcholovi manazefi, kteri disponuji majetkem ve vysi
50 miliont korun a vice.

Partner, analytik a privatni investi¢ni poradce
Cechy, Morava a Slovensko

Klienti Pavla jsou Gispésni majitelé firem, IT odbornici a vr-
cholovi manazefi, ktetfi obvykle nemaji ¢asové kapacity pro
kvalitni péci o finan¢ni majetek a oceni profesionalni a vy-
soce odborné poradenstvi.

Investi¢ni poradce a relationship manager
Cechy, Morava

Klienti Daniela jsou Gspésni majitelé firem, IT odbornici
a vrcholovi manazefti, ktefi obvykle nemaji ¢asové kapaci-
ty pro kvalitni péci o finan¢ni majetek a oceni profesionalni
a vysoce odborné poradenstvi.

Ma-li spoluprace fungovat dlouhodobé a Gspésné, je

nutné, aby poradce a investor sedéli na stejné strané stolu.
Kli¢ova je pro Daniela diivéra postavena na pevnych zakla-
dech transparentnosti, expertizy a lidského pristupu.




Vyroc¢ni zprava 2024 Susanka & partnefi
TYM, KTERY SE O VAS BUDE STARAT:
/ Y v /
[.ukas Krchnak

Investi¢ni poradce a relationship manager
Cechy, Morava

Klienti Lukase jsou tispésni majitelé firem, IT odbornici, vrcho-
lovi manazeri, advokati a lékari.

Dominik Krampla

Analytik kapitalovych trhi

Pti préci s klienty Dominik klade velky diraz na uptimnost
a transparentnost. Pro investory zpracovava investic¢ni pla-
ny a investi¢ni strategie, tvori analyzy a odborné clanky.
Pripravuje také kvartalni reporty a webinare.
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Nasi investori jsou ispésni podnikatelé, majitelé firem a vrcholovi manazeti. Sviij
¢as vénuji profesi, ve které vynikaji, konickiim a rodiné. Uvédomuji si, Ze fadna
péce o majetek, ktery vybudovali, je ¢asové i odborné naroc¢na. Proto oslovili nés.
Nasim oborem jsou investice a finan¢ni trhy.

Jsme vasim partnerem a oponentem. Nebojime se vyslovit opa¢ny nézor, ktery je
dalezity pro vas rodinny majetek. Kdyz to bude potieba, budeme vasim oponen-
tem. Jedname s pokorou a empatii.

S investory navazujeme opravdu dlouhodobou spolupraci na desitky let. Takovy
vztah musi byt postaveny na skutecné diivére, maximalni transparentnosti, vza-
jemném respektu, nasi profesionalité a vysoké odbornosti.

Nedostavame provize od bank ani jinych spolecnosti. Jsme placeni pfimo inves-
tory a nase odména se odviji prevazné od dosazeného zisku. Mame tak spole¢ny
zajem ochranit va$ majetek a dale ho zhodnocovat. Sedime na stejné strané stolu.






Respektujeme soukromi naSich klienti. Mate-li zajem si naSe reference ovérit,
radi vas spojime s klienty, ktefi ndm k tomu dali svoleni.

Nasimi investory jsou ispéSni majitelé firem, generalni reditelé, vrcholovi mana-
zetia IT odbornici, ktefi nemaji ¢as starat se o své penize a ani se o né sami starat
nechtéji. Tito lidé vénuji velké mnozstvi ¢asu a energie svému podnikéani ¢i profe-
si. Cas, ktery jim pak zbyva, cht&ji vénovat roding, pirateliim a konickéim. Na pé¢i
o0 své penize a majetek tak maji nas. Plati nas naprimo a prevazné ze zisku. Pravé
tito lidé, kteti s nami spolupracuji, si uvédomuji velikost svého majetku. Nékter
prodali firmu ¢i se firmu prodat chystaj.

Tito investori si velmi dobte uvédomuyji, Ze starat se o ¢astky v desitkach az stov-
kach miliont korun neni Gplné jednoduché a nechtéji toto riziko vzit jen sami na
sebe. Chtéji profesionaly, ktefi dané problematice rozumi, a jsou pripraveni si za
odbornost a poradenstvi zaplatit.

V dobé zacatku covidového obdobi se na nas obratil investor Michal, specialista
v IT sektoru na globalni Girovni, ktery pracuje pro globalni startup v USA.

Néjakou dobu majitele spole¢nosti Susanka & partneti pouze sledoval. Pamatuji
si to, jako by to bylo dnes. Online schtizka, debata o majetku a zminka o tom, ze
drzi zaméstnanecké akcie v objemu desitek tisic kusti a uvazuje o jejich redukci.

Domluvili jsme si schiizku a vytvorili komplexni investi¢ni plan a strategii. Tento
investor byl velmi zkuSeny. Mél skvélé dotazy, které nas vzdy posouvaly dal. Pro-
Sel startupovym prostiedim a pracoval pro spolecnosti po celém svété, az zakotvil



v USA. Zde pracuje pro velmi tspésny technologicky startup v hodnoté vyssich
desitek miliard dolar@. Byl zbéhly z businessu a nenechal si jen tak néco namluvit.

Po Case se ze startupu stala velka globalni firma, ktera vstoupila direct listingem
(primym vstupem) na burzu v New Yorku. Diky této zkuSenosti jsme mohli jako
spolecnost Susanka & partneti byt u toho, kdyz investor Michal pres investi¢ni
banku Morgan Stanley v tzv. trader window prodal na svou Zadost zaméstnanec-
ké akcie. Takova zku$enost mezi eskymi poradci nebyvé casta. Rekl bych, Ze je
to dokonce velmi vyjimec¢né. Mnoha ¢eskym poradctim a firmam se to nepostésti.

Investor na vlastni pozadavek sniZzoval vahu svého portfolia zaméstnaneckych
akcii a nasledné jsme podle pripravené investicni strategie penize zainvestovali
do globalniho portfolia, které investorovi zacalo generovat nekone¢nou dozivotni
rentu. Dalo mu pocit bezpedi, jistoty a klidu, ktery tolik potieboval. Zaroven ve
své praci a kariére pokracoval dal, protoZe ho préace velmi bavi a naplnuje.

Po vice nez roce jsme spolupraci museli na néjakou dobu prerusit, a to z diavodu
pravni legislativy (moZzny navrat do USA). V mezicase jsme vSak k panu Michalovi
stale pristupovali, jako by byl nasim investorem. Zvali jsme ho na nase setkani
investor(, ¢as od ¢asu mu zavolali a poslali dtilezité informace. Na poslednim se-
tkani investor® jsme méli moznost trochu si popovidat.

Vytvorili jsme tedy aktualizovanou strukturu majetku a pomalu jsme zacali pra-
covat na ctyraroviiovém rizikovém portfoliu. V mezic¢ase jsme posunuli nase
portfolia a postavili jsme tzv. ¢tyfi arovné rizika po vzoru ze zapadnich zemi, ze-
jména pak USA a Svycarska. Od globalniho ETF portfolia pres dividendové a pri-
vate equity portfolio slozené z venture capital az po private equity a private debt.

7 Y7

Nasledovalo presunuti ¢asti portfolia do svycarské privatni banky a navrat k nam.
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Momentalné spole¢né fesime nové private equity strategie ve Svycarsku, ale i ven-
ture capital v Ceské republice. Pan Michal ma v na&i spole¢nosti partaka, ktery
mu doprava klid, a vi, Ze je o jeho penize dobte postarano. Jak sam rik4, diky nam
na né moc nemysli.

Posudte sami. Pan Michal nam napsal referenci, ktera je na ¢eské poméry velmi
vyjimecna. Podle néj nabizime lepsi poradenstvi nez spolecnosti v USA, tedy na-
priklad Morgan Stanley a Creative Planning. Ktera z ¢eskych firem to mtize rict?
My ano.

SLOVA SAMOTNEHO INVESTORA

»S Janem SuSankou jsem zacal spolupracovat, kdyz jsem prodal akcie za né-
kolik milionii korun. Akcie jsem ziskal béhem Zivota v Americe, kde jsem po-
zacal hledat nékoho, kdo mi s penézi pomiiZe. Zaujal mé tehdy FIRE move-
ment, tedy brzky diichod, a rozhodl jsem se na néj cilit. Vzhledem k prodeji
akcii a velmi vysokému prijmu to nebylo nerealné. A tak jsem zacal hledat
certifikovaného poradce, ktery by byl placeny primo mnou. A naSel jsem
Jana Susanku.

Protoze poradci nemaji v Cechach dobrou povést, daval jsem mu spoustu ota-
zek. Tehdy Jan SuSanka jesté nebyl tak znamy, dnes ma o dost vétsi kredit.
Nic mé ale nezarazilo. Naopak mé tésily jeho znalosti a uprimnost. Rozhodl
jsem se s nim dale spolupracovat.

Investic¢ni plan, ktery pro mé vytvoril, mé doslova nadchnul. Najednou jsem
mél v ruce uceleny strukturovany plan, ktery daval smysl a sedél mi. Nejvice
jsem na ném ocenil, Ze plan byl pripraven presné pro mé. Presné tak, jak mé
pan Susanka poznal. Nekopiroval Zadné jiné. Byl to miij plan.

Nasi firmé se velmi darilo a pred par lety jsme tispésné vstoupili na burzu.
To ze mé udélalo dolarového milionare. V té dobé jsme s Janem Susankou
prerusili spolupraci z legislativnich diivodii. Planoval jsem navrat do USA.
Udélal jsem si hluboky priizkum na nového poradce ¢i firmu. Mluvil jsem
i s Morgan Stanley nebo Creative Planning v USA. Nakonec jsem ale zvolil
mensi firmu v Londyné. Rozhodujici byla jeji flexibilita a schopnost mit kli-
enta jak v USA, tak v Evropé.
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Bylo to prakticky hned po zaloZeni firmy Susanka & partneti. Diky doporuceni
jsem ziskal moZnost potkat se s pani Sarkou, majitelkou spole¢nosti TIVO, s. r. o.
a dcerou podnikatele z 90. let. Podnikatelka se svymi détmi v byvalych prosto-
rach CKD Kompresory pronajima haly a kancelate.

Pani Sarka je typicky ¢esky investor a podnikatel. Firmu ptevzala po tatinkovi
a veskeré penize méla ve firmé ¢i nemovitostech. Jeji firma podnika v nemovitos-
tech, proto byla vaha nemovitosti opravdu velka. Blizila se ke 100 % majetku.

Dlouho jsme se s pani Sarkou otukavali. Jeji rodina méla dlouhodobé zkugenosti
s jednou z nejvétsich ceskych privatnich bank, v niZ mél jeji tatinek ulozeny ves-
kery finan¢ni majetek rodiny. Zacali jsme tim, Ze jsme spolecné s jejimi détmi
a zaméstnanci pripravili finan¢ni simulaci 30 let aktivniho Zivota.

Nasledné jsme vytvorili investi¢ni plan a strategii. Byl jsem prvni, kdo se ptal na
otazky typu: Jak velkou rentu z majetku chcete cerpat? Co je cilem rodinného
majetku? Proc¢ neinvestovat vSe konzervativné? Kdy postavime zaklady pro mezi-
generacni portfolio?



Predstavil jsem mnoho dalsich pohledd, jak se na majetek divat Gipln€ jinou opti-
kou. Spole¢né jsme zacali investovat prvni penize. Pani Sarka si mé a firmu chtéla
nejdiive vyzkouset. Zacala dostavat prvni kvartalni reporty a spole¢né jsme zjis-
tili, jak se jeji majetek bude chovat, kdyz portfolio poroste a kdyz klesne.

Po prvnich letech spoluprace jsme majetek zacali rozsitovat formou mensich od-
prodejt nemovitosti v jejim portfoliu. Timto smérem se ubirame i nadale. Potte-
bujeme pocet nemovitosti v celkovém majetku snizit na odpovidajici Groven, aby-
chom spole¢né nepodstupovali velké riziko z pohledu globalni investi¢ni strategie.

Pozdéji jsme zacali prevadét i dalsi financ¢ni aktiva z privatni banky do naseho
poradenského mandatu. Kdyz jsme spole¢né zacinali, méli jsme v poradenském
mandatu priblizné 10 % z celkového majetku a zbylych 90 % méla privatni ban-
ka. Dnes jiz spravujeme 100 % majetku v ramci poradenského mandatu a pani
Sarka uz neni klientem ceské privatni banky. Vrchol spoluprace nastal v momen-
té, kdy si investorka uvédomila, Ze jsme ji v ristovém roce vydélali asi Sestkrat
vice neZ privatni banka.

V dobé valecného konfliktu jsme spole¢né udélali diilezity a strategicky krok pro
zachovani rodinného majetku. Presunuli jsme financ¢ni aktiva do Svycarské pri-
véatni banky. A to také kviili bezpe¢nosti majetku, aby pani Sarka mohla v klidu
spat. Pro pripadny odprodej jsme nastavili jako podminku souhlas obou jejich
déti. V pripadé, ze by jeden ze sourozencii nesouhlasil, majetek se neodproda.

Pani Sarka sice prestala byt klientkou ¢eské privatni banky, ale stala se vaZenou
klientkou Svycarské privatni banky. Spole¢né portfolio ro¢né navysuje o pravidel-
né dividendy z firmy a také o penize z prodeje nemovitosti. Dnes vlastni portfolio,
které ji okamzité dokaze generovat nekonecnou rentu a plnohodnotny prijem ve
vysokém Zivotnim standardu.

Zaroven jsme portfolio postavili jako mezigenera¢ni. Po odchodu pani Sarky bude
slouzit détem a rodiné pro generovani renty. Rodina ma také nastavena pravidla,
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ktera musi dodrzovat. Portfolio se bude diky prijmim z firmy a podnikatelskych
aktivit stale zvétSovat. Rodina prebird majetek a portfolio pouze do spravy a vy-
uziva jeho benefity. Ty predstavuji napriklad jistotu renty, tedy pravidelného pri-
jmu. Pocitano je ale i s penézi na studia déti, podporu v zacatku podnikani a na
dalsi aktivity, které urcuji pravidla rodiny.

SLOVA SAMOTNE INVESTORKY

»Za roky spoluprace se Susanka & partneii musim konstatovat, Ze jsem spo-
kojena. Pokud hledate poradce a spolecnost z oblasti investicniho poraden-
stvi, kteri k vam budou 100% transparentni, jejich odména bude prevazné
podilem na zisku a cilem pro vas bude ochrana vaseho majetku vcetné zhod-
noceni nékolik procent nad inflaci - mam pro vas reseni, které jsem sama
vyuZila.

Jako investorka mam velké srovnani se sluzbami privatni banky v Ceské re-
publice. Vim, Ze v SuSanka & partneri jsem v dobrych rukou. Mé financ¢ni
prostiedky se zhodnocuji par procent nad inflaci a ja mohu klidné spat. Toto
jsem v privatni bance nikdy nezaZila a hodnota mych prostredkii se spise
sniZovala. Na spolupréci si nejvice cenim velké profesionality, transparent-
nosti a jasnych argumentii, pro¢ navrhovana tprava portfolia dava smysl.
Spolec¢nost se mnou pravidelné komunikuje formou kvartalnich reportii a ja
presné vim, jak se mym investicim dari. Mé portfolio ma jasné danou strate-
gii a plan, kterych se drzi a které maji dlouholeté vysledky.

Za dobu spoluprace mohu konstatovat, Ze firma a osoba Jana SuSanky udé-
laly velky krok kupriedu a stale vice zlepsuji své sluzby a servis. Diky nim
jsem &ast portfolia pievedla do Svijcarska, kde citim vétsi zabezpeceni svého
majetku a mohu vyuZivat piijéeni hotovosti proti zastavé investicniho port-
folia. Pokud hledate poradce, ktery nabizi sluzbu zapadniho svéta, Susan-

ka & partneri by pro vas méla byt jasna volba.“

Investorka, 60 let, 170 mil. K¢
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Pan Jan je spésny podnikatel, ktery vybudoval firmu v hodnoté pres 100 milionti
korun. Po 20 letech podnikani zacal pocitovat inavu, nebot firmu vlastnil sdm
a nemél k sobé zadného dalsiho spoluvlastnika a partnera pro fizeni. V priibéhu
let dostal nékolikrat nabidku na prodej, ale vZdy odmitl. AZ nyni se rozhodl, Ze

nadesSel ten spravny okamzik predat spole¢nost do jinych rukou.

Jan nas oslovil ve chvili, kdy védél, Ze mu na Gcet dorazi obnos presahujici 100
miliont korun. Na prvni schiizce jsme se dostali k zakladnim otdzkam investo-
vani. Zaroverni jsem ale investorovi pokladal ty nejtézsi otazky, které mohl dostat.
»Jak jste pripraven na obdobi po firmé?“ ptam se na jednu z téch nejdilezitéjsich.
,Vite uz, jakd bude napln vaseho Zivota, az prestanete vést firmu? Jakmile firmu
prodate, budou to pro vas ty nejtézsi mésice. Mobil vam najednou nezvoni, e-mail
nedorazi a pro firmu i zaméstnance prestanete existovat. Nebudete pro né dutle-
zity. Pan nenahraditelny bude nahrazen. Jste na to pripraven?* dodavam nékolik
podnét pro premysleni na zékladé zkuSenosti s investory, kteti se ocitli ve stejné

pozici jako pan Jan.

odpovida pohotové pan Jan.

ptam se na dalsi z podstatnych otazek.

premysli nahlas Jan.

S investorem jsme tedy probrali soucasnou situaci, o¢ekdvani a moznosti, ja-
kym zplisobem ma pro néj majetek pracovat. Nasledné jsme s nasSimi externimi
partnery a dal$i multi family office, ktera se specializuje na vytvareni rodinnych
struktur, holding a trustd, spole¢né otevreli rodinny holding, abychom ochranili
majetek a minimalizovali rizika do budoucnosti.



Investi¢ni strategii jsme pravé z divodu potencialnich rizik rozdélili na dvé ¢asti.
Konzervativnéj$i nastroje a investi¢ni portfolio jsme postavili a drzeli skrze fy-
zickou osobu. Oproti tomu rizikové nastroje typu private equity, venture capital
a direct investments jsme se rozhodli fesit skrze rodinny holding.

Zéakladnim pilifem této strategie bylo otevieni Gctu u velké Svycarské privatni
banky a postaveni globalniho dividendového portfolia, které generuje dividendu.
Do naseho investicniho mixu bylo dale zac¢lenéno dluhopisové portfolio drzené
z ptimych dluhopisti, které ma za cil generovat vysoké cash flow. Nasledné jsme
u Svycarské privatni banky otevteli druhy Gcet pro rodinny holding, pres ktery se
reSily nastroje jako private equity, private debt a direct investments.

Majetku investora jsme timto zptisobem vytvortili jasnou strukturu a dali celkovy
rad. Ochranili jsme ho také pred budoucimi riziky. Majetek investorovi generoval
priblizné 7,5 milionu korun na roc¢ni dividend€. Jednalo se o ¢astku, ktera pokryla
ocekavany rocni prijem i rezervu na dalsi private equity projekty, které investor
pozadoval. Klicové bylo dobie a spravné naplanovat danou likviditu, aby inves-
torovi tzv. nevyschla. Pravé u velkych portfolii a private equity strategii je dobra
prace s likviditou zésadni.

A jak tento pribéh dopadl? Investor prodal firmu, penize jsme spolecné zainvesto-
vali a dividenda mu pravidelné chodi. Dnes investor Jan cestuje po svété, sportuje
a uziva si ¢as s manzelkou a rodinou. Presné tento pozadavek totiZ vznesl na za-
¢atku nasi spoluprace.

Diky globalnimu portfoliu ¢erpa dividendu v cizi méné podle toho, ve které zemi
se pravé nachazi. Od firmy se béhem dvou mésici tspésné odpojil a nevadi mu,
ze telefon nezvoni a e-maily neprichazeji. Pfesto u par mensich byznysovych pro-
jektt ztstava jako konzultant, aby se udrzoval v psychické kondici.

KdyZ jsem po roce prijel na setkani s investorem a bankérem do Curychu, na kte-
ré Jan priletél svym novym private jetem, dékoval nam, Ze diky nasi praci Zije
nyni svljj dream life a Ze prodej zpétné hodnoti jako skvélé rozhodnuti. Mrzi ho
jedina véc. Toto rozhodnuti mél udélat alespori o 10 let drive.



Rozumime vasim ciliim a vime, jak ¢eskym a slovenskym dolarovym miliona-
rim pomoci s investovanim. Podporujeme ambice vybudovat investi¢ni majetek
a nabizime nejen inspiraci, ale i hodnotné know-how. Za¢néte investovat s nami.
Transparentni spoluprace je nasi zakladni hodnotou, a proto vam nyni nastinime,
jak mtiZze vypadat nase spoluprace, pokud se rozhodnete budovat majetek pravée
s nami.

Prvni schiizku vnimédme jako vzdjemné poznani a nalezeni spole¢nych hodnot
pro budouci spolupréci. Na ivodni schiizce s vami probereme davody, proc chcete
investovat a budovat rodinny kapital a majetek. Jaké mate investicni cile a co ma
byt vysledkem investovani. Cilem prvni schiizky je vzdjemné se poznat a Tict si,
jestli vzajemna spoluprace obéma stranam davéa smysl.

V pripadé odsouhlaseni vzajemné spoluprace za¢neme pracovat na sbéru dat pro
vytvoreni investi¢ni strategie budouciho investi¢niho portfolia a celkové struk-
tury majetku. S nasim analytikem prodiskutujete konkrétni situaci a cile, které
planujete do budoucna. Jak presné data z vasi strany dostaneme, tak presny bude
vystup v podobé investi¢niho planu a celkové investicni strategie.

Na zakladé€ ziskanych informaci navrhneme individualni strategii, ktera povede
k dosazeni vSech definovanych cili a ochrané jiz vybudovaného rodinného kapi-
talu.



V pripadé odsouhlaseni strategie a planu zaciname realizovat veskeré sjednané
aktivity. Po podepsani smluvni dokumentace a zaslani plateb otevieme investi¢ni
platformy dle investi¢niho planu a ztidime dalsi investi¢ni nastroje. Nasledné se
s vami domluvime na prevodu mén, ve kterych zaslete majetek na platformu. Na
zavér pro vas pripravime investi¢ni pokyny, které jako investor autorizujete.

KaZzdy mésic od nas do e-mailu dostanete report, v némz uvidite vyvoj portfolia
a doporucené tpravy. Pokud budete chtit podrobnéji rozebrat informace z repor-
tu, naplanujeme osobni schtizku.



Nase poslani je chranit a zhodnocovat vase finance pro budouci generace. Posky-
tujeme podporu a vedeni s empatii a profesionalitou, abychom vam pomohli ¢init
informovana a racionalni rozhodnuti. Jsme vas§im spolehlivym partnerem, ktery
buduje dlouhodobé vztahy na pevnych hodnotach a zajistuje stabilni profit. Pre-
¢téte si, na ¢em si zakladame.

Bereme si na starost vase penize tak, aby byly k dispozici dalSim generacim, stej-
né jako majetek, ktery bude stabilné rast.

Jedname s pokorou a empatii. Vime, co délat v krizovych situacich, kdy casto in-
vestor'i prirozené podléhaji svym emocim. Vase rozhodovani podlozime surovymi
daty, které povedou k racionalnimu vysledku a nejlepSimu moznému rozhodnuti.

Budujeme vzajemny dlouhodoby vztah, ktery je zaloZeny na nasich hodnotach,
kterym pevné vérime. Klientim chceme prinaset stabilni profit, na jehoz zakladé
mtzZe byt zaplacena nase sluzba.

Jsme placeni investory za to, Ze jedname vyhradné v jejich zagjmu a doporucujeme
pravé to, co je pro né opravdu nejlepsi. Nedostavame Zadné provize od bank a ji-
nych spolec¢nosti.
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Shrnuti parametru nasi sluzby

“¢ Stavime vyvazena portfolia od 3 miliont dolart.

7 Nage odména je prevazné ze zisku.

7k Bezpedi investice je pro nas nejvyssi prioritou.

¢ Jsme s vami hlavné v dobach krize.

7k Investujete na zakladé investi¢niho planu a alokace.

“ Pravidelné reportujeme vysledky.

“ Zaridime otevieni G¢tu ve stiedni nebo velké Svycarské privatni bance,
ale také v americkych ¢i singapurskych privatnich bankach.
“ Nauc¢ime vés pracovat s lombardnim Gvérem.

7 Poskytujeme poradenstvi na trovni zapadniho svéta.

“ Do vaseho portfolia zafadime v ptipadé pottreby

a rizikového profilu private equity.

DOMLUVIT SI NEZAVAZNOU KONZULTACI
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