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Vazené investorky, vazeni investor,

je za nami rok 2023. Jaky byl tento rok
z pohledu investor® a spolecnosti Susan-
ka & partneri? Do rukou se Vam dostava
nase vyrocni zprava, kterou pravidelné
pro nase investory pripravujeme.

Rok 2023 byl z pohledu investora vyrazné
lepsi nez rok 2022. Vétsina portfolii se jiz
dostala na hodnoty pred svym poklesem.
Pomohl tomu zavér roku, predevsim silny
listopad a zacatek prosince.

Akciové indexy rostly. Nejvice se datilo
technologickému Nasdaqu, ktery pripsal
zhodnoceni pres 54 % a odepsal ztraty
z roku 2022. Japonsky index MSCI Japan
pripsal 25 % a americky S & P 500 pripsal
pres 25 %. I pres tento rtst byl rok 2023
tézky. Trhy byly po cely rok velmi volatilni,
a to mélo velky vliv i na emoce investord.
TéEsi nas, Ze investori psychicky ustali toto

tézké obdobi, prestoze navrat portfolii zpét

na ptavodni hodnoty byl tentokrat o dost
delsi nez v poslednim covidovém obdobi.

Zde plati slova sira Johna Templetona:
,lentokrat je vSechno jinak.

DodrZeni dlouhodobé investi¢ni strate-
gie je pro udrzeni emoci investora klicové
a mame radost, Ze nasi investori zvladli
udrZet vlastni emoce a sva portfolia ne-
prodali.

Na zavér mi dovolte Vam vSem moc po-
dékovat za projevenou dvéru a spolupraci
s nami.

Moc si toho vazime a pro mé osobné to
hodné moc znamena. Jesté jednou velké
diky. Vazime si toho.

S tctou
Jan SuSanka, EFP & partneri




Zvladnuti emoci a udrzeni investi¢nich strategii investord, kteti byli v poklesu
od zacatku véalky na Ukrajiné.

Zadny z nasich investort nepodlehl svym emocim a neprodal portfolio.

Ukonceni spoluprace s Lukasem Jantovskym a zahajeni spoluprace s novym
relationship manazerem Lukasem Krchnakem.

Rozsiteni spoluprace s privatnimi bankami ve Svycarsku v oblasti private equity
a direct investments.

Zahgjeni spoluprace s nejvétsi Svycarskou privatni bankou a tretim nejvétsim
spravcem aktiv na svété.

Prichod 15 dolarovych milionaia z kategorie HNWL
Zahgjeni spoluprace se 3 investory z kategorie UHNWI.

Vydani vlastni knihy ,,Prace s rodinnym majetkem podnikatelti z 90. let“.
https://jansusanka.cz/kniha/

Napsani e-booku ,,Jak investuji ¢eSti multimilionari v roce 2024
https://jansusanka.cz/jak-investuji-cesti-multimilionari-v-roce-2024/

Uspésné jsme usporadali 3. ro¢nik setkani investori na zdmku Berchtold, kde
jako hlavni host vystoupil byvaly viceguvernér a predseda Narodni rozpoctové
rady pan Mojmir Hampl.


https://jansusanka.cz/kniha/
https://jansusanka.cz/jak-investuji-cesti-multimilionari-v-roce-2024/

Nas YouTube kanal Jan SuSanka, EFP - investicni poradenstvi odebira jiz
2574 investord.

Nas podcast si v roce 2023 poslechlo témér 70000 posluchac¢i a dohromady
s kanalem YouTube si nas poslechlo za rok 2023 celkem 257000 lidi.

Celkovy mandat spole¢nosti narostl na necelou 1 mld. K¢. V lednu Gcetné prekro-
¢ime tuto hodnotu.

Od 1. 1. 2024 se staneme pridruzenym clenem Czech Private Equity & Venture
Capital Association (CVCA).

Prineseni ¢tyraroviiového rizikového portfolia do Ceské republiky. Davame ma-
jetku nasich investort strukturu a rad. Jsme jejich radcem a oponentem.

Uroveii 4 - PRIME INVESTICE s ABSOLUTNIM RIZIKEM

Cil: maximalni vynos.

Angel investice, co-investice. Jednotlivé start-up projekty.
Podstoupené absolutni riziko. Pfiméa angaZovanost v projektu.

Uroveii 3 - VYSOKY VYNOS

Cil: vysoky vynos cca 20 % p.a.

Vlastni nové business projekty. Nejvétsi svétové Hedge fondy. Private Equity, Venture Capital fondy.
Diverzifikace. Vysoké riziko. Participace na dynamice start-up prostredi. Zacileni na dynamicka
odvétvi.

Uroveii 2 - ROST HODNOTY

Cil: vysoky vynos bez zbyteéného rizika.

Vlastni zavedené firmy. Akcie, akciové a indexové ETF. Participace na trvalém ekonomickém rdstu.
Systematicka diverzifikace. Globalni pokryti. Aktivni pFistup k fizeni portfolia.

Uroveii 1- OCHRANA MAJETKU

Cil: trvald ochrana bohatstvi.

Vyvézené investi¢ni portfolio ETF. Indexové investice. Systematickd a velmi Sirokd diverzifikace.
Investiéni nemovitosti. Nekone&ny horizont. Renta pro sou¢asnou i budouci generace.

Uroveii 0 - LIKVIDNi REZERVA

Cil: rychlé, likvidni prostredky.

Kombinace hotovosti a cizich zdrojd (napt. lombardni Gvér).

Mimoradné Zivotni situace. Necekané vydaje. Mimoradné investi¢ni &i business pfilezitosti.

Posileni brandu Susanka & partneti mezi investory HNWI a UHNWI.



Vyroc¢ni zprava 2023 Susanka & partnefi

V roce 2023 jsme podruhé ziskali ocenéni za nejvétsi procentudlni i nominalni
nartst ze vSech spolecnosti, které servisuje investi¢ni zprostiedkovatel, spolec-

nost In Investments. Spolecnost Susanka & partneri navysila poradensky mandat
na castku presahujici 500 000 mil. K¢.
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Damy a panové, mili investori,
dovolte mi zde napsat par slov za mou osobu.

Jak jste se mohli docist ve vyrocni zpravé za rok 2023, pro Susanka & partne-
fi nebyl tento rok vlibec Spatny, ale zaroven z mého pohledu byl velmi obtizny,
a ekl bych, Ze jeden z nejnaro¢néjsich od té doby, co stojim v Cele firmy Susan-
ka & partneri.

Podnikani neni vhodné pro kazdého a podnikat bez chyb nelze. Zatim jsem nepo-
tkal podnikatele, ktery by fekl, Ze se mu jen dari. Zvlasté v prvnich letech fungo-
vani firmy.

Ja osobné si n€kolik chyb letos uvédomuji a dovolil bych si se 0 né s Vami podélit.
Nemam problém fici, co se mné osobné v SuSanka & partneti nepovedlo.

Byl to odchod prvniho kolegy. Odchod prvniho ¢lovéka je t€zky, jednou to prijit
muselo, a jeSté to urcité parkrat zaziju. Kolegovi jsem dovolil vzit si na 4 tydny do-
volenou na druhé strané zemékoule. V té dobé na to firma nebyla personalné ani
obchodné pripravena. Nevidél jsem to. ,,Pfece nékomu nezkazim dovolenou,” fikal
jsem si. V dané situaci jsem se nechoval jako manazer, ale jako kamarad. A to byla
velké chyba. Nadrizeny neni nikdy kamarad.

Pro mé to bylo obrovské ponauceni, jak pristé komunikovat se zaméstnanci a ko-
legy. Navrat z dovolené byl pro kolegu i pro mé naro¢ny a poté jsme jiz nenasli
spolec¢nou tec.

Kolega na vlastni Zadost ukoncil nasi spolupréci. Dnes, s odstupem casu, bych
chtél Lukasovi podékovat. Hodné jsem se toho naucil ve vztahu s kolegy. Za-
roven jsem udélal takova opatteni, abych tu samou chybu uz nikdy neopakoval.



Dnes mi novi kolegové jasné védi, jak s nimi budeme komunikovat. Na co maji
narok, a na co ne.

Zde plati, Ze zkusenost je k nezaplaceni.

Vést lidi je pro mé ta nejtézsi disciplina. Dnes se presunuji z klasické poradenské
role, kterou jsem zacal jako jednotlivy poradce, do role manazera, privatniho ban-
kéte pro investory od kapitalu 50 mil. K¢ a ¢lovéka, ktery presné vi, kam firmu
smérovat a jak tuto sluzbu prinaget do Ceské republiky.

Diky spolupréci s privatnimi bankéti ve Svycarsku a zkusenostem, které ziskava-
me na zapadé, mizeme nasledné ladit nasi sluzbu, aby byla co nejvice dokonala
pro nase investory.

Dokonald nebude nikdy, vZdy je prostor pro zlepSeni. Zaroven se snaZime prenést
do ¢eskych pomérii néco, co tu nikdo nedéld ani nenabizi. Do Ceské republiky
jsme prinesli nase ¢tyiraroviiové rizikové portfolio, ktera nasim investordm dava
smysl. Davame jejich majetku strukturu a rad. A diky nasi pyramidé (¢tyiaro-
vilové rizikové portfolio) se na nas obraceji nové investori z fad UHNWI - Ultra-
-high-net-worth individuals. Nasi pyramidu nam dokonce pochvalili i privatni
bankéfi ve Svycarsku s tim, Ze to, co délame, dava velky smysl i jim.

Kvili odchodu prvniho kolegy jsme letos nemohli personalné rast. To se pristi
rok zméni. Dalsi kolega na ¢astecny tivazek nastoupi jiz na prelomu ledna a inora
a radi bychom se rozrostli o dva dalsi kolegy - junior analytika a senior relati-
onship manazera.

Prvni kolega na ¢aste¢ny tivazek je na doporuceni syn nasi investorky, ktera mi
napsala, Ze se ji moc libi, jak vedu firmu a kam firma sméruje. Téchto slov si
velmi vazim. To jsou presné ty dtivody, pro¢ vedeme firmu timto smérem. Buduje-
me firmu, kterd se specializuje na mezinarodni private banking, zejména v ob-

lasti investic a private equity. Na konec pristiho roku planujeme spustit s nasimi
dal$imi externimi partnery sluzbu na trovni Multi-Family Office.

Za 5 let fungovani firmy se nam podatilo vybudovat si dlouhodobé vztahy s na-
Simi investory, tzv. pevny networking komunity lidi, kterd nas vnima jako silny
brand privatniho bankovnictvi, predev$im ve Svycarsku. Jsme specialisté na $vy-
carské privatni banky.



Dnes mame ve Svycarsku silnou pozici, kontakty ve vSech bankach a privatni
bankéri nas berou jako rovnocenného partnera.

Na zavér mi dovolte se s Vami podélit o par myslenek a podnétt, které jsem si
odnesl ze psani knihy ,Prace s rodinnym majetkem podnikatela z 90. let“
https://jansusanka.cz/kniha/

Kdybyste mi pred péti lety rekli, Ze napiSu knihu, nevétil bych Vam, protoze na
psani moc nejsem. Z knihy mam velikou radost. A hlavné mam radost, Ze se mi
povedlo poridit tfigenerac¢ni fotografii s mym tatou a synem. Tato fotografie pro
mé strasné moc znamena. Nebylo pro mé viibec jednoduché ptijit za tatou (pod-
nikatelem z 90. let) a tici mu: ,Tati, potiebuji fotku s tebou a Damianem.”

Povedlo se mi to.



https://jansusanka.cz/kniha/

V knize je spousta momentd, jak jsem vnimal tatu jako podnikatele a jeho budo-
vani firmy, které mné moc daly do mého vlastniho podnikani. Ptistup podnika-
tel1 z 90. let ke spravé majetku byl a je specificky a ja jsem se snazil podivat se na
tyto podnikatele novym pohledem.

Zaroven konci jedna velkd podnikatelské éra a ja bych byl nerad, aby hodnoty
téchto podnikateld zanikly.

Jesté jednou moc dékuji vSem za divéru a spolupraci. Vazim si toho.



Ve spolecnosti Susanka & partnefi planujeme persondlné vyrtist minimalné
o0 2 c¢leny, v roce 2023 se nam to kvili odchodu jednoho kolegy nepovedlo.

Vytvoreni analyzy ,,Jak investovat v roce 2024 kolegou Pavlem Cernikem.
Napsani e-booku na téma private equity a venture capital.

Navazani spolupréce s privatnimi bankami v Singapuru, a predevsim
s americkymi bankami, jako jsou Morgan Stanley ¢i JP Morgan.

Zkvalitfiovani sluZeb v podobé diverzifikace jurisdikce mezi Svycarsko
a Singapur.

Zahajeni spoluprace s venture capital fondem Presto Ventures.

Vytvoreni nového brandingu a Multi-Family Office SuSanka & partneri.
Ziskani 3 novych investort z kategorie UHNWIL

Ziskani 20 novych investort z kategorie dolarovych milionard, tzv. HNWL

PribliZzeni se hranici 2 mld. K¢ v poradenském mandatu.



Na zavér bych cht€l tici, Ze mé tési kazdoroc¢ni zajem o nasi vyrocni zpravu, nejen
ze strany nasSich investord, ale i Siroké verejnosti, konkurence a investi¢nich po-
radct. Jsem rad, Ze aktivity, které délame a jak je délame, Vas zajimaj.

Vytvoreni vyro¢ni zpravy vnimam jako povinnost a zavazek vii¢i nasim investo-
ram. A pokud jsme pro nékteré investi¢ni poradce inspiraci, ktera jim poméaha na
jejich cesté, moc mé to tési. Dékuji za to.

Zavérem bych si pral, aby se rok 2024 nesl na stejné viné z pohledu riistu na ka-
pitalovych trzich. To si urcité prejeme vSichni. Ale pokud se tomu tak nestane,
z pohledu dlouhodobého investovani to neni Spatné. Je vsak dtlezité dodrzovat
dlouhodobé investi¢ni strategie a plany a udrzovat emoce v klidu.

Prosim, vzpomerite si na tato slova, az prijde dalsi pokles. A on urcité prijde, jen
nevime, kdy. Dlouhodobé investovani mé velky smysl. Pro nas v SuSanka & part-
nefi bude rok 2024 hlavné o pripravach nového specifického webu a vytvareni
sluzby Multi-Family Office spolecné se Svycarskymi a americkymi privatnimi
bankami.

Chtéli bychom Vam predstavit web, ktery v Ceské republice nemé obdoby a je na
urovni zapadniho svéta.

Dékuji vSem nasim investorim za dosavadni spolupraci a diivéru, které si moc
vazime.

Dovolte mi jesté jednou podékovat Vam za spolupraci v roce 2023 a osobné se té-
$im na dalsi spolupréci v roce 2024.

V pripadé potteby je Vam cely nas tym k dispozici.
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A jsme skoro na samém zavéru nasi vyrocni zpravy. Mozna nyni premyslite, jak
vlastné to své investovani co nejlépe uchopit. Ve financich se nevyplaci experi-
mentovat, a proto vyzkousejte renomované privatni bankovnictvi a investi¢ni po-
radenstvi, které jiz od roku 2012 nabizi Jan SuS8anka & partneti. MiiZete si byt jisti,
Ze bohaté zkusSenosti s tvorbou investi¢nich planti a alokaci investi¢nich portfolii
pro optimalni zajisténi pasivnich prijmi investort bude tou pravou cestou k in-
vestovani i pro vas!

yPristupujeme ke kazdému investorovi individualné a snazime se nabidnout rese-
ni presné na miru vaSemu majetku i cilim, kterych chcete dosahnout. A protoze
preferujeme vysledky pred planymi sliby, v Susdnka & partneti nabizime sluzby
ve formé honorovaného investi¢niho poradenstvi z vétsi ¢asti dosazeného zisku.
Neprijimame tedy Zadné provize od bank ani fond@. Diky tomu jsou nase sluzby
zcela transparentni. VZdy proto dokaZeme poradit v nejlepsim zajmu investora
a na tomto pristupu si zakladame.”



Jan Susanka, EFP, ziskal v roce 2019 jeden z nejprestiznéjsich evropskych certifi-
katti v oblasti finan¢niho planovani, a to certifikat EFP — European Financial Pla-
nner, kterym je zavazan pravidelné se vzdélavat a prohlubovat své znalosti v in-
vesticich. Diky tomu mézeme nabidnout potencialnim investorim sluzby, které
stoji na pevnych a kvalitnich zakladech. Zarovent mate jistotu, Ze s nami nikdy
nebudete pozadu a efektivni investi¢ni trendy neminou zadné z klientskych portfolii.

EFPA EUROPEAN FINANCIAL PLANNER"”
EFP

This is to inform the public that

Jan SuSanka

f/% Y Qotluceeo-
o

™
EFPA Cre

Jedna se o0 nejvy$Si mozné vzdélani v evropském
finanénim planovani. Také proto poskytujeme ho-
norované investi¢ni poradenstvi dosahujici evrop-
ské urovné, coz je ryze transparentni sluzba. Jsme
placeni napfimo z vétsi asti ze zisku dle vySe pora-
denského mandatu o ktery se investorlim starame.
PFitvorbé investicnich pland vyuzivdme osvédéené
a léta provérené strategie postavené na modernich
nizkondkladovych nastrojich. Tak dosahujeme téch
nejlepdich vysledkl a zaroven zajistujeme vyrazné
levnéjsi spravu, nez standardni fondy nabizené

v Ceské republice.

,Vim, jak je ndroc¢né vybudovat firmu a maje-
tek. Jsem synem podnikatele z 90. let a pa-
matuji si, kolik Usili a ¢asu stoji vybudovani
Uspésné firmy. Jsme tu pro vas a pomUzeme
vam vasSe bohatstvi ochranit, aby Iéta dfiny

neprisla nazmar.”

Jan SuSanka, EFP




Spole¢nost Susanka & partnefti jsem zalozil na konci roku 2018. Chtél jsem vybu-
dovat respektovanou poradenskou spolecnost specializujici se na investory, kteti
investuji vysoké desitky az stovky miliont korun.

Susanka & partneri pati'i mezi predni poradenské spole¢nosti v honorovaném in-
vesti¢nim poradenstvi. Do Ceské republiky piindsime tiroveri a kvalitu $vycarské-
ho privatniho bankovnictvi v podobé ¢tytaroviiového rizikového portfolia. Nase
odména pochézi primarné ze zisku, a proto s investory stojime na stejné strané
stolu. Jsme obchodnimi partnery a pomdhame investorim chranit a zhodnocovat
majetek. Jsme jejich radcem a oponentem. Davame jejich majetku strukturu a rad.

Nase vize je jednoduchd. Ve stredni Evrop€ nad svym majetkem stale jeSté pre-
myslime odli$né nez v zemich, které maji s aktivni péci o rodinné bohatstvi dlou-
hodobé zkusenosti. Inspirujeme se proto ve Svycarsku, Velké Britanii ¢i USA.

Dlouhodobé ovérené principy prindsime do naseho stredoevropského prostiedi
ve formé Ctyraroviiového rizikového portfolia. Naucime vas premyslet nad ma-
jetkem v nekone¢ném horizontu a ve formé mezigenera¢niho portfolia. Tato per-
spektiva dava pohledu na vase vlastnictvi zcela novy rozmér.

Naprosto odlisné budete vnimat hodnotu svého majetku, nebezpeci raznych rizik
a treba také zvazite potiebu ochrany majetku, systém rozsitovani nebo pristup
k ristu jeho hodnoty. Vime, jak dat pravé vasemu majetku systém a jasnou struk-
turu.
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Kazda jednotliva ¢ast majetku musi mit svou definovanou roli a vyznam. Jenom

7 Y7

tak mtiZete o kazdé ¢asti svého majetku rict, Ze presné vite, jak se zachova v dobé
ekonomického boomu, recese ¢i v krizovych obdobich.

Spolecné zajistime stabilitu celého majetku a jeho dlouhodoby riist tak, abyste ani
v krizovych situacich nemuseli reagovat pod tlakem. Budete ptipraveni. OkamZzité
poznate, jak mate v danou chvili nalozit s konkrétnimi slozkami svého majetku.

V pripadé nasi spoluprace se o vas bude starat profesionalni tym odbornikd.
Mame sehrany tym expertli, v némz kazdy clen zodpovida za ¢ast procest, které
tvori findlni sluzbu na miru: investi¢ni plan a strategii, ochranu kapitalu a na-
sledny riist majetku.



majitel a hlavni investi¢ni poradce spole¢nosti

2018-soucasnost Susanka & partneri
2015-2018 investic¢ni poradce privatni poradenské spole¢nosti
2012-2015 finanéni a investi¢ni poradce Ceské pojistovny

Certifikaty:

2019 European Financial Planner

2015 European Financial Advisor

¢len zkuSebni komise pro certifikaci poradctt EFA a EFP

Klienti Honzy jsou Gspés$ni majitelé firem, IT odbornici a vrcholovi manazefsi,
kteri disponuji majetkem ve vysi 50 miliond korun a vice.

analytik a investi¢ni poradce pro Cechy, Moravu a Slovensko

2021-soucasnost Susanka & partneti
2010-2021 provazi movité klienty svétem financ¢nich trhti a investic
2002-2010 prace ve financich (zejména bankovni sektor)

Certifikaty:
2010 Master trainer of Financial advisory, RBI Vienna
2009 Trainer of Financial advisory, RBI Vienna

Pavel je hlavnim analytikem firmy, tviircem investi¢nich strategii a investic-
nich plant nasich klient?. Sou¢asné se stara o nase vyznamné investory z Cech,
Moravy a Slovenska.

Klienti Pavla jsou tispéSni majitelé firem, IT odbornici a vrcholovi manaZeri, kteri
obvykle nemaji ¢asové kapacity pro kvalitni péci o finan¢ni majetek a oceni pro-
fesionalni a vysoce odborné poradenstvi.



investi¢ni poradce a relationship manager pro Cechy a Moravu

2023-soucasnost Susanka & partneti
2019-2023 financ¢ni a investi¢ni poradce

Certifikaty:
2023 pripravny kurz na prestizni evropskou certifikaci EFA

Klienti Lukase jsou GispéSni majitelé firem, IT odbornici, vrcholovi manazeri, ad-
vokati a 1ékari, kteti disponuji investi¢nim kapitalem ve vysi minimalné 3 miliony
korun. Obvykle nemaji ¢asové kapacity pro kvalitni péci o finan¢ni majetek a oce-
ni profesionalni a vysoce odborné poradenstvi.

Abychom mohli nabidnout opravdu Spickovou Groven sluzeb, drzime se naSich
striktnich proklientskych hodnot.

Nasi investori jsou uspésni podnikatelé, majitelé firem a vrcholovi manaZeri.
Veskery sviij ¢as logicky vénuji profesi, ve které jsou opravdu vytecni, konickim
a v neposledni radé rodiné. Uvédomuiji si, Ze fadné péce o majetek, ktery vybudo-
vali, je casové i odborné naro¢na. Pomédhame jim, aby nad spravou svého portfolia
nemuseli travit tolik casu.
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JSME VAS| PODPOROU

VZdy od nds mtiZete ocekavat jednani s pokorou a empatii. V krizovych situacich
investori ¢asto podléhaji emocim. Vime, jak se v takovych situacich chovat a in-
vestora podporit. Nase doporuceni jsou vzdy podlozena daty, diky kterym se mii-
Zete racionalné a objektivné rozhodnout. Jsme vasim radcem a oponentem.

ZAKLADAME SI NA PARTNERSTVIi

S investory navazujeme opravdu dlouhodobou spolupréci Citajici desitky let. Ta-
kovy vztah musi byt postaveny na skutecné diivére, maximalni transparentnos-
ti, vzajemném respektu, profesionalité, vysoké odbornosti a kontaktech po celém

svete.

NASE ODMENA JE PREVAZNE ZE ZISKU

Nedostavame provize od bank ani jinych finan¢nich spolecnosti. Jsme placeni
primo nasimi investory a nase odména se odviji prevazné od dosaZeného zisku.
Méame tak spole¢ny zajem vas majetek chranit a dale efektivné zhodnocovat. Jsme
na spolecné lodi a mizeme si vzajemné diivérovat.

HRAJEME FAIR-PLAY

Nastavujeme podminky vyhodné pro obé strany. Misto vysokych fixnich poplatkti
si zakladdme na vykonnostnim poplatku formou tzv. high-water mark. Nejvyssi
uroven hodnoty majetku je zastiesena a v pripadé, Ze hodnota klesne pod tuto
uroven, zadny poplatek se netGctuje. Nejsme zastanci zbytecné vysokych fixnich
poplatkd, které jsou tctovany po celou dobu spoluprace, a to i v dobé, kdy se kapi-
talovym trhiim nedafti a zaZivaji krizi ¢i propady. V takové chvili by dany poplatek

MIV/

pouze prohluboval celkovy propad portfolia investora, coz se pri¢i naS§emu smysleni.

Kazda jednotliva ¢ast majetku musi mit svou definovanou roli a vyznam. Jenom

tak miiZete o kazdé c¢asti svého majetku rict, Ze presné vite, jak se zachova v dobé
ekonomického boomu, recese ¢i v krizovych obdobich.

,Mezigenerac¢ni prenos majetku a prijeti majetku ,pouze do spravy‘ s cilem chra-
nit ho a rozvijet pro budouci generace, je klicovym principem trvale Gispésné péce
a bohatstvi.“

Jan SuSanka, EFP - majitel a investicni poradce Susanka & partneri
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»,S Janem Susankou jsem zacal spolupracovat, kdyZ jsem prodal akcie za nékolik milionti
korun. Akcie jsem ziskal béhem Zivota v Americe, kde jsem pomahal vytvorit jednu z nej-
Jesté pred vstupem na burzu jsem prodal akcie v tzv. tender offer. Vydélal jsem na nich
par milion korun. V retrospektivé sice neslo o moc vyhodny obchod, ale to se uz neda nic
délat. V té dobé jsem zacal hledat nékoho, kdo mi s penézi pomtiZe. Také jsem trochu dospél
a z kluka, ktery nevi, co bude délat pristi tyden, se stal muz, ktery planuje budoucnost. Za-
ujal mé tehdy FIRE movement, tedy brzky, diichod’, a rozhodl jsem se na néj cilit. Vzhledem
k prodeji akcii a velmi vysokému prijmu to nebylo nerealné. A tak jsem zacal hledat certifi-
kovaného poradce, ktery by byl placeny pfimo mnou. A nasSel jsem Jana Susanku.

ProtoZe poradci nemaji v Cechach dobrou povést, daval jsem mu spoustu otazek a zjisto-
val jsem, jestli néco neni mimo, naptiklad prislib neredlnych ziski atd. Tehdy Jan SuSanka
jesté nebyl tak znamy, dnes ma o dost vétsi kredit. Nic mé ale nezarazilo. Naopak mé tésily
jeho znalosti a upfimnost. Rozhodl jsem se s nim déle spolupracovat.

Finan¢ni plan, ktery pro mé vytvoril, mé doslova nadchnul. Najednou jsem mél v ruce
uceleny strukturovany plan, ktery daval smysl a sedél mi. Nejvice jsem na ném ocenil, zZe
plan byl pripraven presné pro mé. Presné tak, jak mé pan SuSanka poznal. Nekopiroval
zadné jiné. Byl to mtj plan.

Nasi firmé se velmi dafrilo a pred par lety jsme tspésné vstoupili na burzu. To ze mé
udélalo dolarového milionéare. Teoreticky bych asi mohl prestat pracovat, ale prace mi dava
radost, zaméstnava moji hlavu tak, jak chci, a porad se tam néco u¢im. V té dobé jsme s Ja-
nem Susankou prerusili spolupréci z legislativnich diivodd. Planoval jsem navrat do USA.

Udélal jsem si hluboky prizkum na nového poradce ¢i firmu. Mluvil jsem
i s Morgan Stanley nebo Creative Planning v USA. Nakonec jsem ale zvolil mensi firmu
v Londyné. Rozhodujici byla jejich flexibilita a schopnost mit klienta jak v USA, tak v Evropé.

Nakonec z Ameriky seslo a ja jsem si uvédomil, Ze Jan Susanka byl nejlepsi poradce, ja-
kého jsem za zivot potkal. Proc¢? Jan Susanka nabizi velmi kvalitni sluzbu, kterd je pro mé
srovnatelnd s tim, co poskytuji v USA, a v mém pripadé je dokonce jesté lepsi. Nemusi to tak
byt pro vas, ale pro mé to plati. Opravdu jsem v zivoté€ nemél lepsi financ¢ni plan.

Dnes mam ctytstupniové portfolio a portfolio uloZzené ve $vycarské bance. Dava mi to pocit
jistoty. Ackoliv bych rekl, Ze investovani docela rozumim, jsem rad, Ze mam partnera, ktery mi
je zdatnym oponentem a radcem. Nechtél bych na tu zodpovédnost byt sam.

Ziju docela obycejny Zivot, netouzim po ni¢em velkolepém. Bavi mé byt s dcerou, cestovat

a téch par extrémnich sportti, co jesté dokazu délat... Ale hlavné nechci penize moc resit. Zi-



vot a radost z néj nachazim jinde. Proto jsem dnes rad, Ze vétSinu premysleni o financich za
meé déla nékdo, kdo tomu rozumi a komu véfim. Mozna i proto nemam tolik co rict ke svému

souc¢asnému portfoliu. Moc na néj totiz nemyslim...

Investor, 36 let, 300 mil. K¢

»Za roky spoluprace se spolecnosti Susanka & partneri musim konstatovat, Ze jsem spokoje-
na. Pokud hledate poradce a spole¢nost z oblasti investi¢niho poradenstvi, ktera k vam bude
100% transparentni, jeji odména bude prevazné podilem na zisku a cilem pro vas bude pre-
vazné ochrana majetku s néjakym procentem nad inflaci - mam pro vas feseni, které jsem
sama vyuzila.

Jako investorka mam velké srovnani i se sluzbami privétni banky v Ceské republice. Vim, Ze
ve spolecnosti Susdnka & partneri jsem v dobrych rukou. Mé finan¢ni prostfedky se zhodno-
cuji par procent nad inflaci a ja mohu klidné spat. Toto jsem v privatni bance nikdy nezazila
a hodnota mych prostredk se spiSe snizovala.

Na spolupraci si nejvice cenim velké profesionality, transparentnosti a jasnych argumentd,
pro¢ navrhovand dprava portfolia dava smysl. Spole¢nost se mnou pravidelné komunikuje
formou kvartalnich reportt a ja presné vim, jak se mym investicim dati. Maji jasné danou
strategii a plan, kterych se drzi a které maji dlouholeté vysledky. Za dobu spoluprace mohu
konstatovat, zZe firma Jana Susanky udélala velky krok kuptedu a stéle vice zlepsuje své sluzby
a servis. Diky spole¢nosti jsem ¢ast portfolia prevedla do Svycarska, kde citim vétsi zabezpede-
ni svého majetku a mohu vyuzivat pdjc¢eni hotovosti proti zastavé investi¢niho portfolia.

Pokud hledate poradce, ktery nabizi sluzbu zdpadniho svéta, Susanka & partneti by pro vas
méla byt jasna volba.”

Investorka, 58 let, 170 mil. K¢

ySusanka & partneti have proven themselves as trustworthy investment advisors providing
far more than valuable insights in domestic and international financial markets. What diffe-
rentiate them is the highest standard of services, established networking within Swiss ban-
king industry and personalized and highly dedicated approach to their clients.

Swiss private banker



Nase poradenska spolecnost nabizi sluzby zejména rodindm a jednotlivclim z tad
HNWI a UHNWI, ale i investoriim, kteti maji ambici vybudovat investi¢ni portfo-
lio v radech vyssich desitek az stovek milion korun.

Pro tyto investory mame nejvétsi pridanou hodnotu. Mozna si pokladate otazku
proc¢? Presné tento typ investor(i se na nas obraci a my jim miZeme nabidnout
bohaté zkuSenosti s investory, ktefi disponuji takto velkym majetkem.

Nase dennodenni prace nam umoznuje sdilet zkusenosti nasich investor napric
celou investi¢ni zékladnou. Pro rodiny nebo jednotlivce z fad HNWI ¢i UHNWI
vytvarime strukturalizaci majetku rodin a davame jejich majetku rad i ve vztahu
k dalsi generaci.

Cilem je vytvorit a strukturovat takové portfolio, v némz bude kladen diiraz na
ochranu jiz vybudovaného portfolia, ale cilem bude zarover i pozvolny rst. V né-
kterych trovnich majetku se jedna o znacny ristovy podil. A to vSe podle vzo-
ru ¢tyrarovnového rizikového mezigenera¢niho portfolia, o kterém jste si mohli
v knize precist.

Jste-li rodina ¢i jednotlivec, ktery prodal firmu, ptipadné se firmu prodat teprve
chystate, disponujete rodinnym majetkem, ktery hodlate strukturovat a inves-
tovat ve vztahu k rodinnému majetku a predani dalsi generaci, miizeme vam
pomoci a s celym tymem jsme tu pro vas.



Chcete sestavit 4. arovinové rizikové portfolio vcetné
private equity a venture capitalu? Pokud ano a dipsonu-
jete 6 mil. CHF domluvte si s nami nevazanou konzultaci.

DOMLUVIT NEZAVAZNOU KONZULTACI ZDARMA e

Tel: +420777 293136 / email: j.susanka@susankapartneri.cz / online konzultace


https://calendly.com/j-susanka/uvodni-konzultace?month=2022-12
https://jansusanka.cz/konzultace/

